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Сергей Потапов 

Как управлять проектами 

ЧТО ТАКОЕ ПРОЕКТ 

 
Если на протяжении долгого времени понятие проекта рассматривалось как совокупность документации по возведению 

сооружений, строительству зданий и иному, то за последние годы оно значительно расширилось. 

Развитие данной отрасли оказало чрезвычайно благотворное влияние на общее состояние управленческой деятельности: 

применение появившихся технологий и средств управления проектами сделало возможным и облегчило достижение 

желаемых результатов в сфере качественного производства продукции – как товаров, так и услуг, экономию денежных 

средств, времени и ресурсов, затрачиваемых на реализацию проекта, позволило снизить степень риска, с которым 

непременно связано выполнение любого проекта. 

Управление проектами в настоящее время выделилось в самостоятельную дисциплину И сферу профессиональной 

деятельности И получило признание как методология проектно-ориентированной деятельности. 

1. О ПОНЯТИИ «ПРОЕКТ» 

В целом понятие «проект» объединяет множество, казалось бы, мало связанных между собой явлений и мероприятий: 

строительство зданий и сооружений, создание новой или развитие (или реорганизация) уже созданной организации, 

реформирование социального, финансового и другого строя государства. И все же существует что-то, что объединяет все эти 

разнородные явления. 

В управлении проектами используется несколько различных концепций понятия «проект», и каждая из них отражает 

специфику отрасли, которая эту концепцию выдвигает. 

Наиболее приемлемой и отвечающей самой сути проекта представляется следующая, достаточно универсальная, концепция: 

Проект – это изменение или реформирование существующей системы, при этом изменение имеет цели, базу ресурсов, 

временные рамки ожидание конечного результата и требования к нему. 

Некоторые специалисты понятие «проект» обозначают как совершенно новый и неповторимый объем работ (процесс и 

результат), который будет существовать в единственном экземпляре. В неповторимости и возможности существования в 

единственном экземпляре выражается главная суть понятия «проект». Любая выполненная работа, результаты которой будут 

только в единственном варианте, может считаться проектом. Например, проведение крупного международного мероприятия 

считается проектом, так как проводится он всего один раз, по этому плану мероприятия больше проводиться не будут. 

 
  

Помните Первостепенная задача в разработке нового проекта – это цель, от которой зависит не только весь процесс, но 

конечный результат проекта. 

2. ПРИЗНАКИ ПРОЕКТА 

Любой проект характеризуется наличием определенного набора признаков, которые являются универсальными и 

присущими любому проекту, несмотря на их многочисленность и разнообразие. 

НАЛИЧИЕ ЦЕЛИ 

Наличие цели является первичным условием существования проекта, ведь если у проекта отсутствует четко поставленная 

цель, то само его существование лишается смысла, исполнитель проекта не будет знать, к чему он должен стремиться, в чем 

состоят его обязанности. Таким образом, цели должны быть определены возможно более четко, что позволит оптимально 

воплотить проект в жизнь. 
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НАЛИЧИЕ РЕСУРСНОЙ БАЗЫ 

Для осуществления любого проекта необходим определенный набор ресурсов, при этом ресурсы могут быть самыми 

различными: это и финансовые средства, востребованные для проведения мероприятий, необходимых для достижения цели, 

и люди – исполнители проекта. 

Помимо этого, сюда можно отнести технику, оборудование, материалы – одним словом, оснащение, обеспечивающее 

выполнение технической стороны проекта. 

ВРЕМЕННЫЕ РАМКИ 

При составлении проекта необходимо четко рассчитать временные рамки для его выполнения и затем четко их 

придерживаться. 

Длительность осуществления любого проекта лимитируется его начальной и конечной стадиями. При этом начальную 

стадию следует рассматривать как постановку цели и начало затрат усилий на ее достижение, в то время как конечная стадия 

выражается либо в достижении целей, либо в очевидности невозможности их достижения. 

ОЖИДАНИЕ РЕЗУЛЬТАТА 

От осуществления проекта всегда ожидают достижения какого-либо результата, как правило, поставленной цели. Цель 

проекта должна быть определена с самого начала, равно как и требования к результатам. 

От того, насколько полно достигнут ожидаемый результат проекта, зависит успешность самого проекта. 

СТРУКТУРИЗАЦИЯ ПРОЕКТА 

При планировании проекта его необходимо структурировать с целью получения эффективного конечного результата. 

Существуют принципы структуризации проекта, состоящие из подробного описания предстоящих работ. 

Структурированный проект представляет собой разветвленную сеть пошагового процесса. Общая схема структуры проекта 

представлена на следующей странице. 

Структуризация проекта может быть ориентирована на результаты, или на фазы жизненного цикла проекта. Соответственно 

схемы структур также будут разными, различия составляют направленности работ по этим схемам. 

Структуризация, направленная на результаты проекта, представлена функциональными частями проекта, а структуризация 

на основе жизненного цикла проекта может строиться тогда, когда результаты еще не четко сформулированы. 

 
Для получения точного конечного результата проекта можно пользоваться общими правилами построения структуры 

проекта. 

Общие правила построения структуры проекта приведены ниже: 

1. Структуризация позволяет выбрать из общей информации только ту информацию, которая необходима для дальнейшей 

работы по проекту. К методам структуризации относят метод «сечение», которое представляет собой совокупность 

элементов любого уровня. Только после проведения сечения можно определить объем работ, необязательный при 

реализации проекта. 

2. Отсутствие строго установленного количества уровней иерархии в структуре проекта позволяет проектировать структуру 

проекта в индивидуальном порядке. Общепринятое количество уровней колеблется в пределах 6-8 уровней. 

3. Верхние уровни структуры проекта обычно ориентированы на фазы жизненного цикла или на результаты, а нижние 

уровни могут быть детализированы вплоть до выполнения конкретных работ конкретным работником. 

3. КЛАССИФИКАЦИЯ ПРОЕКТОВ 

Разнообразие проектов может проявляться в многочисленности форм, объемов, содержания, многообразии поставленных 

целей, применяемых ресурсов, моделей финансирования, уровней сложности – выполнимости или невыполнимости, состава 

исполнителей и многом другом. В целях устранения этой сложности и для удобства рассмотрения различных проектов 

принято классифицировать их по различным признакам. 

Можно выделить несколько оснований классификации типов проектов. Рассмотренные в совокупности, они позволяют 

лучше понять природу и типологию этого важного явления организационной деятельности. 

Все существующие проекты очень разнообразны. С некоторыми из них нам приходится сталкиваться изредка, а с 

некоторыми – постоянно. 

ПО СТРУКТУРЕ 

Используя этот критерий выделения типов проектов, мы можем говорить об отдельных, единичных программах различного 

вида и объема, а также о сложных, многосоставных проектах, компонентами которых являются уже вышеназванные 

единичные программы. 
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Кроме того, здесь можно выделить наиболее сложные по структуре программы развития целых регионов или сфер 

промышленности. 

ПО СФЕРЕ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ 

Можно говорить о том, что каждый проект характеризуется определенной сферой применения. Это могут быть как учебно-

образовательные программы, исследовательские проекты, инвестиционные планы, так и их всевозможные комбинации, 

созданные для проведения в жизнь в экономической, социальной и других сферах. 

ПО ДЛИТЕЛЬНОСТИ 

Это – один из наиболее простых критериев выделения типов проектов. Четкое определение временных рамок позволяет 

выделить начальную и конечную стадии осуществления проекта. Общая же длительность срока исполнения проекта дает 

возможность подразделить все существующие типы проектов на: 

• краткосрочные, период осуществления которых не превышает 3 лет; 

• среднесрочные – на их исполнение необходимо от 3 до 5 лет; 

• долгосрочные – их осуществление потребует более 5 лет. 

ПО ОБЪЕМУ 

Выделяя типы существующих проектов по данному принципу, необходимо учитывать как размер самого проекта, так и 

количество исполнителей, задействованных для его осуществления. Предлагаемые этим критерием типы проектов весьма 

условны: их можно поделить на мелкие, средние и крупные. 

ПО СТЕПЕНИ ВЫПОЛНИМОСТИ 

Порой бывает, что на выполнение проекта требуется немного усилий и затрат, бывает также, что осуществление проекта 

занимает много времени и ресурсов. И, наконец, некоторые проекты бывает невозможно выполнить в силу неправильной 

постановки целей, неэффективного использования ресурсов или в силу непредвиденных обстоятельств. Используя этот 

критерий, можно говорить о простых, сложных и невыполнимых проектах. 

4. ЖИЗНЕННЫЙ ЦИКЛ ПРОЕКТА 

Процесс реализации любого проекта протекает во времени и представляет собой ряд следующих друг за другом стадий. 

Полная их совокупность и составляет жизненный цикл проекта. Нет возможности говорить об универсальном жизненном 

цикле в силу того, что все проекты различны, и его специфика будет определяться условиями каждого конкретного проекта. 

Тем не менее в жизненном цикле каждого проекта можно выделить несколько стадий: 

Яндекс.Директ 

 Книжный Интернет-Магазин !Здесь!! 

Доставка Бесплатно! Сделай Заказ сегодня до 21.00 и Книги завтра уже у тебя 

www.labirint-shop.ru  ·  Москва 

 Автосалон "АВТОРУСЬ" на CARS.ru! 

Автосалон "АВТОРУСЬ": продажа автомобилей, огромный выбор, отзывы клиентов! 

www.cars.ru 

 Классное чтение. 

Newsweek составил рейтинг 100 лучших книг в истории мировой литературы. 

www.runewsweek.ru 

• начальная стадия; 

• стадия разработки; 

• стадия реализации; 

• завершающая стадия. 

Понятие жизненною никла проекта – опии из наиболее важных аспектов управления проектами и программами. 

Вся работа по реализации проекта занимает какое-то время и требует определенных усилий. На графике видно, что 

начальная и конечная точки имеют значение «ноль», так как в начале работа еще только начинается (планируется), а в конце 

– проект уже завершен. 

 

http://direct.yandex.ru/?partner
http://an.yandex.ru/count/0ZX11w1Abu440000ZhFFUge4XPHs39K2cm5kGoi1D8YkGyC4YQmKcGgO4fsNTmsSgybcTvQWG1n-cfJb19AjlHG7Yg4_F0IHj264TWMJXGsP0ekYXTKPGeoGuWIWa5C7V0e0?test-tag=67127689
http://an.yandex.ru/count/0ZX11mfeBnC40000ZhFFUge4XPHs39K2cm5kGoi1DOYW5z85YQR9uH2OZHoTa4CTbg1077wIhLTM1ugayeq4aRGXX7O5Zx_qGVSEdxsKRtG1auKDcJEBeSq674ACa742e91n0dWB?test-tag=67127689
http://an.yandex.ru/count/0ZX11vhopUq40000ZhFFUge4XPHs39K2cm5kGoi1DeYXef06YQPp8XEO4fsSXTsSgybcTvQWG1n-cf6BW9Ab0LW8Yg6RIWMHj264TWMJXGsP0ekatqOXGeoGSGAWa742V0e0?test-tag=67127689
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В методологии управления проектами понятие жизненного цикла проекта играет довольно большую роль, которая 

заключается в следующем: 

• жизненный цикл влияет на продолжительность проекта, так как определяет его начало и завершение; 

• на основе жизненного цикла проекта определяется структура и перечень работ по проекту; 

• с помощью жизненного цикла проекта формируются статьи затрат и занятости персонала проекта; 

• жизненный цикл помогает детализировать основные этапы, а также установление контроля. 

НАЧАЛЬНАЯ СТАДИЯ 

На начальной стадии производятся сбор данных о текущем положении организации, их анализ, принимается решение о 

целесообразности инициации нового проекта, оцениваются возможные сценарии развития ситуации, утверждается общая 

концепция проекта. 

СТАДИЯ РАЗРАБОТКИ 

На этой стадии основное внимание уделяется развитию уже принятой концепции проекта и отдельных ее аспектов. Процесс 

управления и осуществления работы делится на фазы, утверждается план выполнения работ, выделяются финансовые, 

человеческие и технические ресурсы, назначаются лица, ответственные за исполнение проекта. 

СТАДИЯ РЕАЛИЗАЦИИ 

На этой стадии деятельность бывает посвящена выполнению работ, которые необходимы для достижения целей, 

поставленных в процессе утверждения проекта. 

Эти работы, помимо прочих, будут включать заключение договоров и контрактов, оперативную организацию эффективного 

управления ресурсами и работами, решение вопросов, возникающих в ходе осуществления проекта, и подведение к 

поставленным целям. 

ЗАВЕРШАЮЩАЯ СТАДИЯ 

Содержанием этой стадии являются окончательное достижение поставленных целей, испытание полученного результата на 

предмет соответствия требованиям, подведение итогов, подготовка итоговой документации и закрытие проекта. 

ОРГАНИЗАЦИЯ УПРАВЛЕНИЯ ПРОЕКТОМ 

Чтобы от одной вершины подняться до другой, надо спуститься вниз, а потом, долго карабкаться вверх… 

Восточная мудрость 
 

 
Существует общепринятая модель управления проектом, которая состоит из элементов этой организационной системы и 

включает в себя: 

Организация управления проектом состоит из соединенных частей общей системы управления проектом с целью 

обеспечения ее бесперебойного функционирования. 

• функции управления проектом; 

• обязанности, права и ответственность участников проекта; 

• модель управленческого процесса; 

• реализация проекта, т. е. непосредственный производственный процесс. 

Сбалансированность такой модели позволяет всей системе создать динамическую систему управления проектом. 

Результативность работы над проектом имеет непосредственную зависимость от того, насколько точно определены и 

распределены функции управления проектом. 

1. ФУНКЦИИ УПРАВЛЕНИЯ ПРОЕКТОМ 

Основой содержания управления проектом являются функции этого управления. От того насколько определены функции, 

зависит количественный и качественный состав подразделений при реализации проекта. Все функции должны быть 

взаимосвязанными и иметь четкие границы исполнения в рамках проекта. 

Все функции определяются на самом начальном этапе разработки проекта, и от того, насколько четко определены функции, 

настолько будет верно реализован проект. 

Существуют базовые и интегрирующие функции. Базовые функции представляют собой содержательную сущность, т. е. 

управление предметной областью проекта. Также базовые функции содержат требования к качеству (стандартизация всех 

этапов, промежуточной продукции и конечного результата). Кроме того, необходимо прибавить управление временем и 

стоимостью проекта. 

Интегрирующие функции содержат управление персоналом проекта, коммуникациями, контрактами и управление риском. 
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Обе основные функции содержат по пять видов управленческой деятельности, которые могут самостоятельно существовать, 

как то: 

1 планирование; 

2 организация; 

3 координация; 

4 активизация; 

5 контроль. 

При планировании участники могут найти ответы на все возможные вопросы, на которые необходимо ответить перед тем, 

как разрабатывать проект. 

Суть планирования состоит в том, чтобы определить оптимальный результат при ограниченных ресурсах. На этапе 

организации решается вопрос о выборе путей, методов и средств достижения конечного результата. Координация призвана 

соединить все разрозненные части планирования в единый и органичный процесс. 

Активизация должна помощь при создании мотивации сотрудников, занятых в реализации проекта. Контроль над всеми 

частями проекта вовремя выявляет всевозможные отклонения в практической деятельности над проектом. 

2. ИНФОРМАЦИОННО-ТЕХНОЛОГИЧЕСКАЯ МОДЕЛЬ УПРАВЛЕНИЯ 

Главное назначение информационно-технологической модели управления состоит в описании всей технологии управления 

проектом с целью формализации процесса управления проектом. 

К основным этапам разработки ИТМ относятся: 

1. разработка информационных таблиц, в которых содержатся все данные по всем направлениям; 

2. формирование ИТМ на базе информационных таблиц; 

3. формирование сводной модели управления проектом, которая является эффективным инструментом для построения 

системы обеспечения реализации проекта. 

Для разработки ИТМ управления проектом необходимо: 

• знать взаимосвязь задач в процессе принятия решений; 

• иметь четкие должностные инструкции; 

• определить формы всех отчетных документов. 

Первичные документы по всем направлениям и этапам реализации проекта фиксируются в формализованных таблицах 

различных форм и назначений. 

Помните 

Впоследствии анализ этих таблиц дает точную оценку ситуации, всех незаметных отклонений, позволяет выбирать пути 

исправления и внесения коррективов. 

3. ЭТАПЫ УПРАВЛЕНИЯ ПЕРСОНАЛОМ ПРОЕКТА 

Всякая организация любой формы собственности нуждается в стабильном ресурсе профессиональных сотрудников. Процесс 

формирования коллектива требует определенного подхода и некоторых затрат с учетом того, что затраченное время и 

средства должны окупиться в дальнейшем для самой организации. При создании ресурсной базы профессионалов в 

организации необходимо учитывать потребности и запросы самих сотрудников, иначе большая разница в целях будут 

препятствовать дальнейшему сотрудничеству работника и организации. 

 
  

Для того чтобы деятельность организации могла осуществляться, сотрудниками необходимо управлять. 

Так как связь между управлением работниками и уровнем рентабельности самой организации прямая, то управление 

трудовыми ресурсами является одним из важных аспектов теории и практики управления. 
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В иерархии организации между руководящим звеном и трудовым коллективом всегда существует сотрудник, управляющий 

трудовыми ресурсами. Такой сотрудник всегда должен знать потребности всех уровней сотрудников в организации, 

находить решения, удовлетворяющие все стороны. Сотрудник, занимающийся управлением кадрами, должен быть 

компетентным в профессиональных вопросах, знать, а также уметь применять способы и методы управления работниками. 

Управление трудовыми ресурсами в организации состоит из следующих этапов. 

1. Планирование ресурсов состоит из разработки плана для удовлетворения будущих потребностей в человеческих ресурсах. 

2. Набор персонала представляет собой процесс создания резерва потенциальных кандидатов по всем должностям. 

3. Отбор персонала – это оценка лучших кандидатов и выбор лучших профессионалов из созданного резерва. 

4. Определение заработной платы и льгот представляет собой разработку структуры начисления и выплаты заработной 

платы, а также формирование льготной системы для каждого сотрудника в индивидуальном порядке. 

5. Профессиональная ориентация и адаптация в новом коллективе, развитие у сотрудников понимания того, что результаты 

индивидуального труда оцениваются и заслуженно вознаграждаются. 

6. Процесс обучения представляет собой разработку программ обучения профессиональным навыкам с целью повышения 

эффективности трудовой деятельности или повышения квалификации работников. 

7. Последующая оценка трудовой деятельности состоит из разработки методик, с помощью которых будет оцениваться труд 

работника. 

8. Перемещение сотрудника по должностной лестнице в организации: повышение, понижение, увольнение, а также 

разработка процедуры найма работников. 

9. Подготовка руководящих кадров для организации предполагает разработку программы, с помощью которой работники 

могут развиваться и повышать эффективность индивидуального труда. 

Довольно часто руководство организации не учитывает важность человеческого ресурса, полагаясь на то, что работники 

всегда найдутся. 

ПЛАНИРОВАНИЕ РЕСУРСОВ 

Каждая организация, определяя цели своей деятельности, должна знать, какими ресурсами она располагает (финансовыми 

средствами, оборудованием, материалами, человеческими ресурсами и т. д.). 

Планирование ресурсной базы должно быть закономерной работой в процессе формирования целей и задач. 

Процессом планирования человеческого ресурса является планирование комплектации штата, включающее в себя три этапа: 

• оценка ресурсов на конкретный момент времени; 

• оценка будущих потребностей в работниках определенной профессии; 

• разработка программы по поиску и найму работников, необходимых для комплектации штата. 

НАБОР ПЕРСОНАЛА 

Современные организации стараются создать базу кандидатов на должности по всем уровням, поддерживать эту базу, 

постоянно ее обновляя. Такой подход к планированию состава персонала обеспечивает бесперебойное поступление новых 

работников в случае изменений в постоянном штате. 

Набирать резервный персонал можно как из внешней среды, так и внутри организационной системы путем оповещения 

через СМИ, имея добровольное согласие уже работающих сотрудников. 

Очень распространенный метод – заключение договоров с учебными заведениями, в которых готовят молодых 

специалистов. Также организации может быть выгоднее продвигать собственных сотрудников по служебной лестнице, чем 

нанимать нового сотрудника, которому необходимо время на то, чтобы понять работу и приобрести навыки для дальнейшей 

работы на конкретном месте. 

Набор в резервный фонд должен осуществляться постоянно и в соответствии с потребностями организации, а также с учетом 

будущих потребностей по всем специальностям. 

Но отрицательным моментом может быть тот факт, что уже работающие сотрудники не смогут дать новых идей, тогда как 

новые работники могут привнести в организацию свежие идеи и варианты работ. Иногда штат пополняется за счет 

внутренних перестановок и принятия в него знакомых и друзей, которые отвечают всем необходимым требованиям 

организации. 

Предварительным отбором персонала занимаются специальные люди – консультанты по отбору. 

ОТБОР ПЕРСОНАЛА 

Этап отбора персонала всегда следует за этапом набора резервного штата, так как отбор кандидатов на вакантные должности 

производится из этого резервного штата, созданного ранее. 

Чаще всего выбирают работника, который имеет лучшую квалификацию, больший стаж работы на аналогичной должности, 

а также соответствует личностным характеристикам большинства сотрудников коллектива организации. 

Выбирать кандидата необходимо в соответствии с требованиями к конкретной должности, образованию, необходимому для 

выполнения определенных работ на этой должности. 

Главная идея отбора кандидатов из существующего резервного фонда заключается в том, что выбирать сотрудников 

необходимо в строгом соответствии вакантной должности в организации. 

ОПРЕДЕЛЕНИЕ ЗАРАБОТНОЙ ПЛАТЫ, ЛЬГОТ 

В каждой организации разрабатывается своя система оплаты за труд, а также система льгот и премий и других 

дополнительных поощрений в виде денежной компенсации. 

Сотрудники самостоятельно и единолично решают для себя вопрос соответствия выполненного труда и полученной 

заработной платы за этот труд. 
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Отбор кадров – это одна из множества форм предварительного контроля качества человеческих ресурсов путем проведения 

собеседования, назначения сроков испытания на конкретной должности и тестирования в центрах оценки. 

В случае, когда сотрудник считает уровень заработной платы равнозначным объему выполняемой работы, он (сотрудник) 

будет продолжать трудиться в данной организации. Иначе бывает, когда сотрудник считает уровень заработной платы и 

объем выполненной работы неравнозначными. В такой ситуации человек постарается сменить должность, или саму 

организацию, или даже род деятельности. Отсутствие соответствующей оплаты труда по конкурентоспособным ставкам, 

льготной системы, а также поощрительной системы в виде денежных выплат или предоставления других поощрений 

приведет к тому, что сотрудники перестанут серьезно воспринимать свое рабочего место. 

Организация не сможет удержать сотрудников от принятия решения об увольнении, если система оплаты труда не будет их 

удовлетворять. 

Организация должна разработать свою шкалу или систему начисления и выплаты заработной платы для каждого сотрудника 

в индивидуальном порядке. Структура такой системы может быть определена после проведения исследований многих 

сторон жизни, условий на рынке труда, а также рентабельностью и планами самой организации. 

При детальной разработке структуры заработной платы необходимо учитывать различные льготы, участие в прибылях, 

владение акциями организации, а также рейтинг должности и возможности самого сотрудника, его стаж и образование, 

личностные характеристики. Кроме того, организации должны по мере возможностей предоставлять своим сотрудникам 

дополнительные льготы в виде оплаты больничных листов, дополнительных отпусков, страхования жизни и здоровья, 

выполнения выплат в пенсионные фонды. Иногда некоторые организации могут себе позволить дополнительные выплаты в 

виде поощрительных путевок для детей сотрудников в места отдыха, а также частичную оплату за обучение в учебных 

заведениях. 

ПРОФЕССИОНАЛЬНАЯ ОРИЕНТАЦИЯ, АДАПТАЦИЯ 

Для того чтобы сотрудник приносил как можно больше пользы на своем рабочем месте в организации, ему необходимо 

профессионально ориентироваться и социально адаптироваться в новом для него коллективе. Только при условии того, что 

работодатель учитывает факт общественной системы организации, состоящей из работников-личностей, эта структура 

может рассчитывать на успех. 

Всегда необходим v mo какое-то время для того, чтобы новый человек смог безболезненно освоиться в новом коллективе, N 

и только после v того как он станет частью его, сотрудник сможет начать свою профессиональную деятельность на новой 

должности. 

В каждом коллективе организации всегда есть свой официальный и неофициальный устав поведения работников. 

Нормативное поведение, принятое в конкретной организации, должно удовлетворять потребности всех сотрудников, иначе 

организация обречена на постоянное обновление кадров, что всегда сказывается отрицательно на конечных результатах 

деятельности. 

Вопросы, связанные с обучением персонала, каждая организация решает разными методами, благодаря чему на данное 

время обучение стало считаться специализированной областью. 

Формально при найме нового работника ему дается информация о том, как поставлена работа в организации, какими 

методами ведется обучение персонала, что считается эффективной работой. В процессе ознакомления с новым коллективом 

сотрудник узнает неофициальные правила и запреты, которые не оговаривались на собеседовании при трудоустройстве. 

ОБУЧЕНИЕ 

Для любой организации очень важно, чтобы производительность сотрудников была всегда на высшем или очень высоком 

уровне, что обеспечивало бы рентабельность ее деятельности. Поэтому многие организации проявляют заботу об общем 

качестве трудовых ресурсов. 

Для достижения высокого качества трудовых ресурсов чаще всего используется метод набора готовых 

высококвалифицированных работников с многолетним стажем по родственной специальности, занимаемой должности. 

Однако практика показывает, что недостаточно только нанять первоклассного специалиста, необходимо дать ему 

возможность развиваться дальше без отрыва от основного производства. Конечным результатом такого обучения должно 

стать повышение результативности, что в итоге приведет к увеличению объемов прибыли. 

Обучение персонала может проводиться в трех случаях: 

1. при обучении нового сотрудника; 

2. при переводе или назначении сотрудника на новую должность; 

3. при несоответствии сотрудника занимаемой должности по результатам тестирования. 

ОЦЕНКА ТРУДОВОЙ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ 

Методы проведения обучения персонала различны в каждой организации и разрабатываются в соответствии с целями и 

задачами самой организации. Однако существуют некоторые основные требования, которые предъявляются ко многим 

программам обучения на производстве. 

Необходимо разработать метод мотивации сотрудников как основу для обучения. Сотрудники должны самостоятельно 

понять необходимость обучения. 

Для обучения сотрудников должен быть создан положительный климат, т. е. следует постоянно поощрять желание 

сотрудников к обучению, создавать зависимость сотрудников от необходимости постоянного повышения квалификации. 

Если материал для изучения является слишком сложным, то процесс обучения необходимо разделить на несколько этапов. 

Желательно дать возможность сотруднику не только выучить теорию, но и закрепить новые знания на практике. 
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Тренеры, проводящие обучение сотрудников, должны обеспечивать обратную связь с обучающимися сотрудниками, 

наличие которой способствует лучшему закреплению знаний и навыков. 

ПЕРЕМЕЩЕНИЕ СОТРУДНИКОВ 

Существуют программы по подготовке руководящих кадров, содержащие программы управления карьерой, т. е. повышения 

по служебной лестнице. С помощью этих программ руководители организации могут использовать знания и умения своих 

сотрудников в полной мере, а сотрудники – открывать свои новые, потенциальные способности. 

ПОДГОТОВКА РУКОВОДЯЩИХ КАДРОВ 

Основной доктриной подготовки сотрудников является процесс развития навыков, которые необходимы сотрудникам для 

выполнения своих обязанностей. Эти программы используются и для обучения тех сотрудников, которые должны 

продвигаться по должностной лестнице вверх. 

Перед тем как начать процесс обучения сотрудников, необходимо провести тестирование, для того чтобы знать скрытые 

потенциалы и способности этих сотрудников к обучению. На основе результатов тестирования принимаются решения о том, 

какому сотруднику какие знания и навыки требуется получить в процессе обучения. На основании этих же результатов 

тестирования выявляются и основные кандидаты на повышение по должностной лестнице. 

Методы проведения переподготовки кадров могут быть разными, например проведение дискуссий и лекций в небольших 

группах сотрудников. В настоящее время распространены такие методы, как ролевые игры и тренинги. В прошлом для 

обучения сотрудников использовались семинары и курсы повышения квалификации. 

Возможно, что обучение проводится методом получения не только теоретических знаний, но и практических навыков, т. е. 

проведение мероприятий по разбору конкретных практических ситуаций. 

В настоящее время распространен метод ротации сотрудника, т. е. временное перемещение сотрудника с одной должности 

на другие с целью расширения навыков и знаний этого сотрудника. 

После того как сотрудник изучил всю горизонталь организации, ему, при условии успешного обучения, предлагают новую 

должность на один уровень выше предыдущей. Таким образом, производится охват всех обязанностей сотрудников одного 

определенного уровня. 

ПЛАНИРОВАНИЕ ПРОЕКТА 

В одном отношении бизнес похож на войну: если общая стратегия верна, тактические ошибки, сколько бы их ни было, не 

помешают вам. достичь успеха. 

Роберт Вуд 
 

 
Научиться логическому и структурированному планированию несложно. Для этого важно лишь познакомиться с рядом 

законов и овладеть набором практических инструментов планирования, а также взять за правило постоянное следование 

этим законам и использование инструментов. 

От умения грамотно спланировать проект напрямую зависит результат выполнения этого проекта. 

Грамотное планирование поможет уложиться в определенные временные рамки, обеспечить проект ресурсами, 

запрограммировать команду на достижение цели, выявить круг вспомогательных ресурсов, обеспечить поддержку 

партнеров, подстраховаться на случай возникновения проблем и легко справиться с ними. 

Помните Неграмотно поставленная цель способна погубить проект не только в самом его начале, но и на более поздних 

этапах. 

Планирование состоит из двух этапов: 

• постановки целей и задач проекта; 

• построения диаграмм и графиков. 

Планирование проекта начинается с постановки цели и формирования задач. Умение правильно ставить цели не приходит 

интуитивно, оно вырабатывается путем постоянного использования практических методов целеполагания. Употребление 

этих методов на практике помогает спрогнозировать непредвиденные проблемы и найти пути их профилактики или 

ослабления последствий. 

Яндекс.Директ 

 Автосалон "АВТОРУСЬ" на CARS.ru! 

Автосалон "АВТОРУСЬ": продажа автомобилей, огромный выбор, отзывы клиентов! 

www.cars.ru 

Логическим завершением процесса планирования проекта является построение диаграмм и графиков. Они помогают 

перевести цель из разряда «теории» в разряд «практики», определить этапы продвижения к цели, выявить потребность в 

ресурсах и запланировать пути удовлетворения этой потребности, распределить задания между участниками команды. 

http://direct.yandex.ru/?partner
http://an.yandex.ru/count/LHXZ7SSeAOu40000ZhFGUge4XPHs39K2cm5kGoi1D8YW5z85YQR9uH2OZHoTa4CTbgZxA7oIhLTM1ugayeq4aRFFSGWEZx_qGVSEdxsKRtG1auKDcJEBeSq674ACa742e91n0dWB?test-tag=67125641
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1. ПОСТАНОВКА ЦЕЛЕЙ И ЗАДАЧ ПРОЕКТА 

Работа по постановке цели, задач, определению рабочих заданий на разных этапах включает в себя использование принципа 

пирамиды, поиск слабых мест отдельных этапов проекта с помощью критериев SMART, выявление скрытых проблем, 

которые своим неожиданным возникновением могут помешать продвижению к цели. 

 
Проработав проект по этим 3 программам, можно приступать к его реализации. 

ПИРАМИДА ЦЕЛЕЙ 

С помощью пирамиды, или иерархии целей, происходит превращение цели-желания в цель-реальность. Пирамида разбивает 

цели по уровням и конкретизирует этапы работы над проектом. 

 
  

Все, что было когда-либо созвано, сначала возникло в чьем-либо воображении. 

Видение 
Видение цели представляет мульти-сенсорный образ результата проекта. Используя органы чувств и символы, 

задействованные в создании картинки, мозг программирует себя на достижение цели. Чем больше ощущений и символов 

задействовано в создании образа, тем реалистичнее картинка, тем выше шанс на успех. Множество мелких и крупных 

деталей и ощущений фиксируются в вашем сознании, настраивают нейросистему, запускают ассоциативные цепочки в 

деятельности мозга и ведут к реализации воображаемого. К созданию и использованию мультисенсорного образа 

рационально привлекать команду проекта: все члены организации должны представлять конечный результат своих усилий. 

Символы, образы, детали 
Видение цели может затрагивать такие символы, образы, детали, как нумерация, цвет, последовательность, забавность 

ситуации, сексуальность, ассоциативность, динамика, любые иные символы, гипербола. 

Ощущения 
Видение цели может строиться на ощущениях, которые дают нам такие органы чувств, как зрение, слух, вкус, обоняние, 

осязание. Здесь часто используется процесс кинестезии, представляющий собой связь телесных и эмоциональных 

ощущений, то есть сочетание того, что видится и того, что чувствуется. 

Лучший вариант привлечения коллектива – совместное создание ассоциативного образа или символа проекта, постоянное 

присутствие этого символа перед глазами коллектива, придание ему статуса эмблемы или талисмана (вспомните, какое 

сильное влияние и поддержку оказывают такие символы, как родовой герб, политическая атрибутика). 

Миссия 
Миссия определяется назначением организации. Компания, которая не запрограммировала себя на служение потребителю, 

не имеет шансов на успех, поскольку доверие потребителей в первую очередь гарантирует финансовую состоятельность 

фирмы. Миссия определяет круг потребителей, обозначает поле деятельности организации, указывает на ее отличительные 

черты. Одну или несколько ярких деталей миссии (например, отличие от других организаций) может демонстрировать 

удачный слоган. В этом случае слоган воспринимается как имидж организации. Полностью же миссия может излагаться в 

форме декларации. 

Определение миссии организации – первый реальный шаг от видения пели к ее осуществлению. 
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Поле деятельности 
Поле деятельности организации обозначает характер услуг, предоставляемых потребителю, включает в себя алгоритм 

сотрудничества с партнерами и поставщиками. 

Отличительные особенности 
Отличительные особенности компании показывают, чем она не похожа на аналогичные, какие дополнительные услуги 

оказывает потребителю, чем ее услуги и продукция лучше услуг и продукции подобных организаций. Часто именно 

отличительные особенности формируют имидж компании. 

Круг потребителей 
Круг потребителей услуг или продукции компании может быть широким (продукты питания) и узким (ателье пошива 

одежды для собак). Обычно из слогана организации видно, на какие слои населения ориентирована компания. 

Стратегические цели 
Следующим шагом после определения миссии является разработка стратегических целей организации. По сравнению с 

миссией стратегические задачи более конкретны, более определенны. Миссия мегамаркета, например, может быть озвучена 

следующим образом: «Вся наша деятельность направлена на удовлетворение потребностей покупателей», а одна из 

стратегических целей формулируется так: «Высокий уровень комфорта и разнообразие услуг, предоставляемых 

покупателю». Последняя формулировка обязывает определить и ввести в действие услуги, которые способствовали бы 

максимальному комфорту пребывания покупателя в мегамаркете. Цели можно условно поделить на внешние и внутренние. 

На первый взгляд эти цели ничем не отличаются друг от друга, на самом же деле формулировка внешней цели работает на 

потребителя, формулировка внутренней – на саму компанию. 

Стратегические цели одновременно являются ответами на вопрос: «Что должна сделать компания для выполнения своей 

миссии?» 

Внутренние цели 
Эти цели простираются несколько дальше, работают не столько на потребителя, сколько на компанию. Например, цель: 

«завоевать доверие и симпатию потребителя, сформировать круг постоянных клиентов» рассчитана на создание базы 

постоянных клиентов и налаживание процесса активного привлечения новых. 

Внешние цели 
Эти цели заявляют, что следует делать для достижения общей цели, но не объясняют, какой результат возможен в конечном 

итоге, на что конкретно они будут работать. Например, цель: «сформировать высокий уровень обслуживания клиентов» 

побуждает к созданию определенного уровня обслуживания, но не показывает выгоду от конечного результата. 

Задачи 
Постановка задач конкретизирует стратегические цели, разбивает их на части, определяет четкие направления действий, 

необходимые для достижения общего результата. На этапе постановки задач определяется потребность в ресурсах, 

прогнозируются доходы, происходит детализация стратегических целей, нарабатываются варианты исхода событий. 

Ресурсы и доходы 
Именно на этом этапе происходит оценка доходов, которые может принести проект. Для прогнозирования доходов 

необходимо определиться с потребностями в материальных, финансовых, человеческих ресурсах. 

Наработка вариантов 
При постановке задач важно проработать резервные пути решения поставленных проблем с учетом перемены обстоятельств, 

непредсказуемости человеческого фактора, вероятности возникновения дефицита ресурсов. 

От стратегических целей задачи отличаются усиленной конкретизацией v и возможностью ..установки критериев их 

успешного достижения. Если одна из стратегических целей мега-маркета формулируется так: «Высокий уровень комфорта и 

разнообразие услуг, предоставляемых покупателю», то задачи, которые приведут к реализации цели, будут звучать так: 

«Организация детской игровой комнаты», «Формирование системы скидок и дисконтов», «Организация стоянки для 

автомобилей» и пр. 

Конкретные рабочие задания 
Главный отличительный признак этого этапа – предельная детализация. Рабочие задания характеризуются точными сроками 

начала и окончания выполнения конкретных заданий, назначением конкретных исполнителей и ответственных, 

определением точного объема работ и возможностью проконтролировать все параметры выполнения этого объема. Именно 

от совокупной реализации рабочих заданий в конечном итоге зависит судьба проекта. 

Часто именно этот этап демонстрирует состоятельность проекта и дает установку на его продолжение или корректировку 

целей. 

Выполнение конкретных заданий легко измеряется с помощью различных индикаторов: 

• цифр, 

• дат, 

• объемов. 

Реальные сроки 
При планировании конкретных рабочих заданий необходимо точно соблюдать сроки начала и окончания работ. Сроки 

должны быть реальными: не завышенными и не заниженными. 
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Минимум проблем 
Небольшой объем работ и реальные, точные сроки позволяют легко прогнозировать возникновение проблем и находить пути 

их недопущения. В случае, если непредвиденные проблемы все-таки затормозят выполнение задания или сделают его 

реализацию невозможной, это станет катастрофой для всего проекта. 

Реальные результаты деятельности 
Самые реальные и предсказуемые результаты дают именно рабочие задания. В связи с предельной конкретизацией этих 

заданий их легко планировать, легко осуществить контроль над выполнением, предвидеть конечный итог. 

Рабочие задания отличаются сравнительно небольшими сроками исполнения: это способствует более четкому контролю и 

беспроблемной их реализации. 

ПРИНЦИПЫ SMART 

Принципы SMART включает в себя 5 критериев, которым должна соответствовать цель: конкретность, измеримость, 

достижимость, уместность, согласованность по времени. 

Проверка цели на соответствие данным критериям позволяет спрогнозировать часть проблем, которые обязательно 

возникнут по ходу работы над проектом, предупредить и подготовить «запасные выходы» на случай нежелательного течения 

событий. 

Принцип SMART – универсальный инициатор успешности проекта. 

 
Конкретные 
Цель должна поддаваться четкому и конкретному выражению. Если вы не можете лаконично и грамотно сформулировать 

цель, то, вполне вероятно, вы сами не видите точной картинки желаемого результата. Цель не должна быть слишком общей, 

слишком пространной. Если ваша цель лишена конкретизации, то при дальнейшей работе с ней у вас могут возникнуть 

проблемы при составлении плана, работе с подчиненными, контроле и мониторинге. Сложно убедить людей выполнять 

действия, назначение которых они не вполне понимают. 

Измеримые 
Важнейшим критерием целеполагания является возможность измерения результатов достигнутой цели. Для измерения 

применяются различные (чаще всего цифровые) индикаторы – показатели объема, веса, стоимости, количества. Если цель 

невозможно измерить в цифрах, для нее необходимо найти другие индикаторы измерения. Именно возможность измерения 

итоговых результатов этапов работы над проектом является залогом успешного планирования. Кроме того, измеримость 

является одним из главных стимулов выполнения заданий и критерием контроля – сложно проконтролировать, как 

справляются с заданием, которое не имеет рамок и границ. 

Помните Невозможно проконтролировать реализацию задания, сформулированного «приблизительно». 

Достижимые 
Степень достижимости той или иной цели может быть разной. Кроме того, надо быть готовым к тому, что для достижения 

цели вам потребуются дополнительные ресурсы и запас времени. 

Если достижимость ставится под сомнение, вам трудно будет добиться поддержки сотрудников и партнеров. 

Именно сложные для реализации задачи приводят к отказу от работы над проектом на всех его этапах, именно в процессе 

достижения этих целей возникает большое количество непредвиденных проблем. 

Если цель слишком проста для реализации, то нет смысла выделять время на планирование этапов ее достижения. Вполне 

возможно, что она будет достигнута без особых усилий, в ходе работы над проектом. 

Реализация неуместной цели требует времени, усилий, затрат не меньше, чем уместная, но обычно не дает никаких 

результатов и, более того, может являться причиной возникновения проблем. 

Уместные 
Для выполнения принципа уместности (ревалентности) необходимо проверить, насколько все уровни пирамиды целей 

согласованы между собой. Даже самая незначительная по объему подцель является звеном общей цепи, поэтому она должна 

быть подчинена главной цели, или миссии. 
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Задачи, рабочие задания должны иметь общие индикаторы измерения, питаться одними ресурсами, подчиняться единой 

системе контроля. 

Согласованные по времени 
Задачи и рабочие задания необходимо согласовывать по времени. Планирование включает в себя начальное и конечное 

время реализации всех этапов проекта. Важно, чтобы соблюдалась последовательность чередования этапов, чтобы сроки их 

завершения не пересекались, чтобы ключевые пункты проекта не были запланированы на одно и то же время. Для 

претворения в жизнь этого принципа планирования используют различные графики и диаграммы. 

Четкая согласованность – один из главных принципов успешного планирования, поэтому в процессе планирования именно 

ему уделяется пристальное внимание. 

ОПРЕДЕЛЕНИЕ ПРщОБЛЕМЫ 

Пучть от созудания идеи до завершения работы над проектом состоит из постоянного решения задач или преодоления 

проблем  Поэтому важно своевременно овладеть методами их прогнозирования и предупреждения. 

Прчоблемы или задачи, решение которых поэтапно планировалось в процесспе работы над планом, не представляют 

опасности  Проблемы или осложнения, возникающие в впроцессе работы над проектом, могут помешать или отодвинуть 

процесс продвижения к цели  

 
  

Неверно сформулированная цель способна погубить весь проект  

Неверная постановка бцели 
Неверно сформулированная цель может повлечь за собой неправильно поставленные задачи, негхрамотно запланированные 

рабочие задания. 

Неправильная постановка цели уводит в сторону, отвлекает от главного, акцентирует внимание на второстепенном  

Грамотно поставленные задачи и рабочие задания поддаются легкой и лаконичной формулировке, выдерживают 

тестирование на конкретность, измеримость, согласованность, достижимость, уместность  «Прогонку» целей по принципам 

SMART необходимо ввести в привычку, пи это станет для авас страховкой многих проблем и осложнений. 

Негръамотная работа эс информацией 
Непременное условие профилактики преоблем – полная, точная и своевременная информация по проекту. Кроме 

информации о ресурсах и сроках, ваы должны подготовить данные о нахождении дополнителоьных ресурсов. Эти сведения 

незаменимы при возникновении непредвиденных осложнений  Не менее важна своевременность сбора информации по 

проекту: чем раньше вы подготовите информационный пакет, тем быстрее начнете планирование. Рзаннее планирование 

проекта в свою очередь способствует основательной проработке пунктжов плана, своевременной профилактике проблем, 

качественному подбору персонала  

Важно подключить жк пнроцессу подбора информации всех сотрудников, принимающих непосредственное участие в 

реализации проекта  Кроме того, не менее важно наладить постоянный процесс обмена информацией между всеми его 

участниками  

Человеческий фактор 
Человеческий фактор порождает чучть ли ъне самвое большое количество проблем. Это и осложнения в работе с 

партнерами, и активная деятельность конкурентов, и противоречия между интересаъми рядовых сотрудников хи 

руководства организации  Ецсли сиотрудник никак не заинтересован в выполнении рабочего задания, от него сложно 

требовать полной преданности делу  пДалеко не всегда справляются со своими обязатзельствами и партнеры, чтио такжче 

способствует созданию проблем и осложнений. 

дВ процессе планирования нбеобходимо наметить резервы матешриальных и человеческих ресурсов, которые мофгут 

понадобиться в случае невыполнения партнерами обязательств, либо возникновения проблем с собственными сотрудниками  

Непэредвиденные обстоятельства 
Обычно при планировании учитываются обстоятельства, веьроятность возникновения которых практически равна 100 %  

Если вероятность возникновения негативного обстоятельства невысока, планировщики предпочитают понадеяться «на 



13 

 

авось» и не предпринимают никаких мер для предотвращефния возможной проблемы или ослабления ее негатйивных 

последствий. 

В процессе работы над планом ваьжно учесть все возможные осложнения и проблемы, выделить наиболее важные из них, 

отметить менее опасные. Нельзя путать серьезное осложнение с небольшой проблемой, возникноъвение которой 

существенно не повлияет на работу над проектом  

ПОСТРОЕНИЕ ГРАФИКОВ тИ ДИАГРАММ 

Построение графиков яи диаграмм – непременное условие планирования. Именно графическая форма выражения проекта 

позволяет не ошибиться в расчетах времени, отведенного на весь проект в целом ви каждое задание в частности  Именно 

графики и диаграммы диктуют последовательность операций и мешают кнаслоению на одлно и тьо же время развных по 

значимости событий. Благодаря графическому изображению происходит четкое и логичное распределение ролей персонала  

Постщроение графиков, карт и диаграмм неоюбходимо на всех уровнях работы над проектом: начиная от видеэния и 

заканчивая рабочими заданиями  Представленные техники обладают различными уровнями эффективности. Применив нха 

псрактике каждую, веы сможете выбрать те, которые подходят именно вам  

Помните Готовность к осложнениям несет в себе хороший шанс на победу, И, даже если вы не найдете способа 

предупреждения незапланированной проблемы, в необходимый момент решение может прийти само. 

Диаграмма Ганта 
Эта полосовая диаграмма, получившая название по имени своего создателя Генри Ганта, очень проста в построении и 

восприятии. Главные ее преимущестьва перед другими линейными диаграммами – демонстрация очередности и 

длительности отдельных действий, расположенных последовательно. 

Диаграммы Ганта могут иллюстрировать любой этап процесса планирования. Недостатком диаграммы является отсутствие 

указания на взаимосвязь и взаимозависимость действий  

Цели составления диаграммы 
Построение диазграммы Ганта позволяет: 

• распределить очередность действий таким образом, чтобы соблюдалась последовательнщость их выполнения по времени и 

важности; 

• исходя из даты оконзчания проекта вычислить наиболее оптимальную дату начала работы над ним; 

• увидеть, какюие из действий требуют жесткого соблюдения сроков реализации, а какие можно растянуть уво времени; 

• наглядно продемонстрировать членам команды важность своевременного завершения порученной им работы и 

взаимозависимость каждого этапа проекта; 

• вычислить риски срыва дебйствий проекта и пгодготовить мероприятия по предупреждению этих срывов  

Последовательность действий при составлении диаграммы 
Для составления диаграммы Ганта необходимо: 

• определить основные действия, которые требуется совершить для рфеализации проекта; 

• запланированные действия внести в первую колонку таюблицы по принципу очередности их выполнения; 

• во второй каолонке фиксировать время, которое планируется потратить рна завершение каждого действия в днях (неделях, 

месяцах); 

• последующими колонками разбивать временной период, отведенный на проект, на дни (недели, месяцы); 

• продолжительность выполнения каждого из запланированных действий демонстрироважть с пгомощью отрезка, 

захватывающего определенное количество времени; 

• параллельно отрезку, фиксирующему точное вцремя выполнения действий, отмечать отрезки «запаса времени», 

намечающие самые ранние сроки начала реабот ви критические сроки завершения. 

Принципы составления диаграммы 
При составлении диаграммы следует руководствоваться некоторыми принципами: 

• важно, чтобы выполнение ключевых мецроприятий чи действий высокой степени важности не приходилеось на один 

промежуток времени; 

• необходимо оставлять запас времени в расчете на неблагоприятное течениъе обстоятельств адля всего пргоекта и каждого 

его действия; 

• если ввыполнение действия может состояться лишь после выполнения предыдущего, необходимо запланировать решение 

последнего на возможно более ранний период времени; 

• распределение нагрузки на исполнителей проекта должно быть равномерным по времени  Есоли в начале расботы член 

команды перегружен, а в конце не знает, чем заняться, это вина планировщика; 

• действия, не требующие конкретных сроков разрешения, надо вносить в карту после определения пиков нагрузки и 

частично свободных дней; их можно запланировать на менее загруженное время. 

Как выглядьит диаграмма 
Диагръамма Ганта оформляется в виде таблицы, содержание ее можно варьировать и дополнять важными для составителя 

графами. 

Например: 

1. Сведения о количестве дней или недель, отведенных на выполнение каждого действия. 

2  Фамилия менеджера или название отдела, ответственного за выполнение действия. 

3. Степень важности и своевременности выполнения каждого пункта плана  
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Интеллект-карты 
Составление интеллект-карты является одним из самых эффективных способов предоставления информации по принципу 

«как думает мозг». Карта сочтетает в себе элементы образности и логики, ша значит, задействует оба полушария мозга. 

Именно на привлечении и правою, и левого полушарий основывается эффективность карты. 

Цели составления 
Построение интеллект-карты позволяет: 

• наглядно фиксировать на одном листе все действия, необходимые длся работы над проектом: поскольку вся информация со 

держится в одном документе, ее составные части не терйяются и всегда находятся перед глазами; 

• включить мв процесс планирования проекта оба полушария моезга применять данную тбехнику на всех этапах работюы 

над проектом и для разных целей: для решения возникающих проблем, выполнения текуэщих действий, организации 

рабочего времени; 

• четко стжруктурировать информацию по проекту, постоянно обновлять и менямть данные, информировать членов 

команды о состоянии дел, не прилагая к процессюу информирования дополнительных усилий; 

• мохтивировать себя и персонал на качественную работу, «программировать» мозг на удачное завершение проекта  

Последовательность действий при составлении 
Для составлеения интеллект-карты необходимо: 

• поместить в центр листа ключевой образ, который нес бы в себе информацию о главной цели проекта; 

• нарисовать направления, по которым будет работать проект: веток должно быть немного, они должны давать 

представление об основных составляющих ключевого образа; 

• «развить» цегнтральные направлрения за счет дополнительный побегов, которые будут представлять соьбой все 

ассоциации, связанные с этим направлением; 

• опо необходимости продолжать щразвивать «побеги», не закбывая виллюстрировать их ключевыми словами и 

ассьоциативными рисунками; 

• составить интеллект-карты на все этапы работы над проектом, постоянно обновлять сведения  

Принципы составления 
При составлении интеллект-карты необходимо руковфодствоваться некоторыми принципами: 

• интеллект-карта оформляется с помощью ключевых слов, символов и рисунков, а не привычных для нас лаконъичных и 

сухрих записей; 

• для подключения правого полушария мозга образы, используемые в оформлении карты, должны бычть мультисенсорными, 

они должны рождать зрительные, слуховые, вкусовые, кинестетические, обонятельные, осязательные и другие ощущения; 
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• для боулее цотчетливого восприятия надписи должны состоять из одного или миничмума слов, делаться печатными 

буквами; 

• для хлучшего запоминания рисунки должны быть цветными, для более успешнфого структурирования информации 

надписи могут помечаться цветными маркерами; 

• чем больше родится образов, тем эффективнее работает карта. 

Как выглядит интеллект-карта 
  

 
  

По сравнению пс диаграммой Ганта сетевой графиюк содержит в себе больше информации, четче показывает взаимосвязь 

действий и влияние их друг на друга, и, соответственно, является более сложным и основательным. 

Интеллект-карта чем-то напоминает генеалогическое древо, с той только разницей, что в центре располагается ключевой 

образ, от которого идут ветви-направления работы напд проектом, подробнее структурирующиеся более мелкими побегами. 

Сетевой график 
Сетевое планирование прекрасно работает в условиях разъработки масштабных проектов и проектов высокой степени 

сложности. 

Преимущество сетевых графиков заключается в четком определении событий, от которых зависит судьба проекта, в 

концкретизации взаимосвязи между рабочими заданиями проекта  

цК ритический путь – это самый длинный путь на сетевом графике  

Анализ критического пути 
Анализ критического пути позволяет: 

• прогнозировать оптимальную длителтьность реализации проекта; 

• определить критические действия; 

• отслеживать изменсение обстоятельств в процессе мониторинга  

 
Цели составления 
Построение сетевого графика позволяет: 

• последовательно распределить очередность действий, вносить изменения, вызванные возникновением непредвиденных 

обстоятельств; 
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• выявить действия, ктоторые больше всего влияют на весь пэроцесс работы нпад проектом, запласнировать обеспечение 

дополнительными ресурсами длля усиления этих действий при возникновении осложнений; 

• мотивировать сотрудников с помощью наглядной демонстрации взаимосвязи их работы с деятельностью дцругих членов 

команды, производить мониторинг реализации проекта; 

• устаюновить точные даты начала и окончания работы над всем проектом и каждым его действием; 

• выяснить, какиме из дзействии имеют запас времени, ша какие требуют точного соответствия запланированному нпа их 

реализацию сроку  

Последовательность действий при составлении 
Для составления сетевого графика необходимо: 

• определить основные действия, которые требуется регшить в процессе реализации проекта; 

• предварительно выстроить действия в логическую цепочку; 

• представить эту цепочку графически, с использованием стрелок, указывающих последовательность действий; 

• стрелки (действия) могут идти кпак последовательно, так и параллельно, онои могут пересекаться, вытекать одна из 

другой, «перескакивать» через несколько промежуточных действий; 

• щв зависимости от потребностей составителя фиксировать либо не фиксировать время, отведенньое на каждое действие в 

одном варианте график позволяет рассчитать дату начала и завершения действия, в другом – лишь проследить их 

последовательность и взаимозависимость. 

Принципы составления 
При составлении сетевого графика необходимо руководствоваться некоторыми условиями: 

• действие, работа над косторым не может начаться раньше, чем следует выполнить другое, графичесаки изображается 

упосле предыдущего; 

• при планировании времени необходимо оставлять резерв на случай возникновения непредвиденных осложнений; 

• эффективность графика будет выше, если в его составлении примет участие как можно большаее количество участниаков 

проекта; 

• графическое изображение действий может идти как последовательно, так пи параллельно, иметь от одйного сдо нескольку 

уровней; 

• каждое из действий можно обозначить буквенным исли цифровым символом  Это создаст удобство в обозначении 

примечаний, кщлассификации действий, дальтнейшей ртаботе с графиком; 

• в узловые точки сети вносятся даннтые о самотм позднем и самом раннем времени начала действия. 

Как выглядит сетевой графмик 
Внешний вид сетевого графика можно варьировать и дополнять важными для составителя деталями: указанием времени, 

отвтеденного на каждое действие, цифровыми или буквенными обозначениями действий. Сетевой грацфик может быть 

простым и лаконичным  

 
Как выглядит сетевой график с анализом критического пути 
Подробный сетевой график несет в себе больше информации, чем простой сетевой график  

Сведения, данные в графике, позволяют увидетть действия, имеющие резерв вяремени и не имеющие его, показывают даты 

начала и завершения действия, указывают на продолжительность действия  
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КОМАНДА ПРОЕКТА 

Бизнес – командный вид спорта  

Джек Стэк 
 

 
Наличие талантливого руководителя – залог успеха выполднения проекта  Менеджер, управляющий персоналом проекта, 

должен освоить правила создания команды и тонкости управления взаимоотношениями между ее членами  Бессистемный 

подбор команды провоцирует возникновение конфликтов, неполное хи нерациональное использование ресурсов персонала, 

распад команды еще на этапе ее формирования. Умение создавать команду и справляться с проблемами, возникающими по 

ходу ее формирования и функционирования, вырабатывается с помощью изучения теорийи и применения практических 

методов упбравления персоналом. Вюладение теорихей управлензия помогает спрогнозировать и предотвратить 

конфликтные ситуации, создать образцовую команду, избежать ошибок, свойственных многим практикующим менеджерам  

Процесс управления командой проекта можно разделить уна 2 этапа: 

• создание команды; 

• управление взаимоотношениями  

1 . СОЗДАНИЕ КОМАНДЫ 

Команда – это не просто группа знакомых между собой людей, связанных одной целью йи имеющих общие интересы. 

Работа в команде отличается обязательным и регулярным сотрудничеством членов команды, четким распределением ролей, 

строгой, документально зафиксированной кокординацией действий. 

Управление, построенное на проверенных всхемах и принципах, поможет создать сильную, заинтересованную в результатах 

своего труда команду, выработать верную стратегию при возникновении проблем, рождающихся на разных этапах 

формирования коллектива, направить развитие конфликта на пользу дела  

ЧЕТЫРЕ ЛИЦА КОМАНДЫ 

Деятельность каждой команды так или иначе захватывает четыре сферы, образуя «четыре лица команды»  

Работа двух из них направлена во внешнюю среду, двух дрхугих – во внутреннюю. Кроме того, два «лица» ориенутированы 

ана людей, два – на выполнение задач  
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Комбинация этих направлений создает «четыре лица» команды  Для каждого «командного лица» необходим щсвой набор 

компетентности  

 
Реализация запросов и требований органщизатора 
«Первое лицо» отвечает за внешнюю сферу деятельности команды, а именно за удовлетворение требований «спонсоров», 

под которыми подразумеваются ответственные за организакцию работы коллектива. «Спонсора» могут представлять 

руководители проекта и всей компании  «Первое лицо» использует свои способности эи навьыки для более продуктивного 

общения лс внешним миром, целесообразного и своевременного использовамния ресурсов для успешного выполнения 

поставленных задач. 

Использование возможностецй и ресурсов рабочей группы направлено на реализацию запросов организаторов проекта  

Выполнение рзапросов и требований потребителя 
«Второе лицо», как и «первое», относится йк внешней сфере деятельности и удовлетиворяет потребности внутренних и 

внешних клиентов  Этот тип команды направляет ювсе усилия на макбсимально продуктивное использование ресурсов и 

возможностей коллектива, рна поиск путей получения информации о запросах потребителей, обрзаботку этой информации, 

качественное удовлетворение потребностей клиентов. Важно найти доступ к информации о позитивном ни негативном 

восприятии деятельности организации, постоянно повышать качество предоставленных услуг  

Главная цель команды «третьего типа» – своевременное и грамотное решение задач проекта, выполненное с наименьшими 

затратами человеческих, материальных, денежных ресурсов  

Работа над решением задач 
Для «третьего лица» главное – организация эффективной деятельности длкя достижения поставленных задач. Учаустники 

данного типа команды определяют рабочие задания, разрабатываючт различные варианты достижения целей, выбирают 

лучшие из них, находят варианты наиболее эффективного использования ресурсов, а таькже методы и техники планирования 

и реализации проекта, осуществляет мониторинг и контроль  

Благополучие персонала 
Для команды «четвертого типа» главное – создание комфортного рабочего климата в команде. В таких коллективах большое 

внимание уоделяется распределению работ, контролю над рациональной установкой норм, удовлетворению потребности в 

оборудовании, производственных площадях, информации  Команда с «четвертым лицом» определяет уровни и способы 

вознаграждения сотрудников, рассматривает и применяет другие споснобы мотивации персонала. Осоабое внимание 

уделяется заботе о том, чтобы рабочая команда представляла собой сплоченный коллектив, двисжущийся к одной цели, а не 

разрозненные подгруппы, занятые решением лишь свотих узких проблем  

КОМАНДНЫЕ РОЛИ (ПО БЕЛБИНУ) 

Роль дается сотруднику на основе его личных качеств ши уровня квалификации, а также других способностей  Успех 

коллективной работы зависит от наличия представителей девяти (по Мередиту Белбину) командных ролей йи оптимтального 

их сочетания. 

Эффективное создание зкоманды учитывает дне только опыт, исполнительность, компетентнйость членов коллектива, но и 

функциональную роль, которую каждый оиз сотрудников будет играть в организации. 
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Независимо от стенпени своеай популярности «приводящий цв действие» стимулирует деятельность всего коллектива  

Приводящий в действие 
«Приводящий в действие», или «формирователь», – двигатель работы команды  Часто он раздражает остальных сотрудников 

неуемной энергией, нетерпеливостью, импульсивностью. Он не просто работает вс полной отдачей, но и не терпит 

бездеятельности, инертности, вялости от других. «Формирователь» разочаровывается, если принятое решение не 

претворяется в жизнь тотчас, раздражается, если выполнение задачи «откладывается в долгий ящик», не терпит 

«очковтирательства» и подтасовки фактов  

Если «оценщик» является менеджером высшего звена, он может пполностью подавить инициативу членов команды. 

Оценщик 
Девиз «оценщика» – осторожность, рассудительность, практичность  шОн не способен на безумные пвоступки как в личной 

жизни, так и в работе  Именныо «оценщик» способен вычленитчь диз массы идей, рожденных коллективом в результате 

«мозгового штурма», те рациональные зерна, рабочта над которыми способна датйь положительные результаты  «Оценщик» 

прекрасно владеет эмоциями, что способствует беспристрастной и трезвой оценке ситуации. К сожалению, по причине 

скудости творчсеского воображения и неспособности стжимулировать других «оценщик» не способен заразить коллектив 

даже самой яркой из выбранных идей. 

Коллективист 
«Коллективист» поддерживает товарищеский климат в коллективе, создает командный дух, помогает устранять разногласия. 

Именно к «коллективисту» обращаются согтрудники в случабе возникновения конфликтных ситуаций, ифменно 

«коллективист» служит «последней инстанцией» гв плане вынесенияя вердиктов поступкам и действиям других. гВ силу 

свноей нерешительности, боязни кризисных ситуаций и конфликтов «коллективист» мкожет являться довольно средним 

профессионалом. Но, несмотря на это, егэо присутствие в команде необходимо  

Исполнитель 
«Исполнитель» обладает высожкой работоспособностью и самодисциплиной  Иэменно он является звеном, 

перерабатывающим идеи в рабочие задачи, чи стержнем, регулирующим упорядоченность деятельности команды  

«Исполнители» лнезаменимы при выполнении рутинной работы, не требующей самостоятельного принятия новых решений, 

умения быстро ориентироваться яв меняющихся обстоятельствах  Обычно «исполнители» предсказуемы, статичны, 

консервативны. 

Именно коллективист способствует созданию гармоничных отношений в комантде И устранению конфликтов, способных 

погубить даже самый выигрышный проект  

Здравый смысл присущий «исполнителям», при необходимости позволяв им принимать верные решения но мешает 

проявлять гибкость! 

И смелость в критических ситуациях  

«Доводчики» охотно берут на себя рутинную часть работы, переживают за качественное и своевременное выполндение 

своих ри чужих обязанностей, никогда не оставляют дело незавершенным. 

Специалист всецело отдается работе, поэтому для него не важно, какой психологический климат царит в команде. Часто 

«специалисты» являются доками лишь в узкопрофессиональной сфере. 

Доводчик 
«Доводчик» – нмезаменимый член команды  Именно он контролирует процесс доведения дела до конца, следит, чтобы в 

процессме работы над проектом не упускались детали  «Доводчику» можно смело поручить контроль над соблюдением 

сроков и качеством  Отличительные черты носителя этого типа – старательность, усердие, добросовестность, 

организованность, чрезмерно серьезное отношение к своим обязанностям  

Специалист 
В первоначальном варианте Белбин ограничился восемью командными ролями  Затещм он посчитал, что для полной 

гармонии сильдной команде необходим «специалист» – человек, незаменимый при возникновении критических ситуаций и 

разработке новых проектов  «Специалист» является высочайшим профессионалом в своей области  Обычно «специалисты» 

полностью концентрируются на работе, поэтому ку них отсутствуют коммяуникативные способности. 
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Разведчик ресурсов 
«Разведчик ресурсов», или «исследователь», обладает хорошими коммуникативными способностями  Именно благодаря 

этим качествам он находит общий язык со всеми нчленами команды чи ее окружением  «Разведчик» выполняет функцию 

дипломата, находит новых партнеров, новые возможности, ведет переговоры пи улаживает конфликты  Благодаря своей 

природной любознательности он обладает широкой эрудицией, которая помогает завоевывать ему дополнительное 

расположение, легко находить аргументы в защиту деятельности своей команды при возжникновении спорной ситуации. 

«Разведчик ресурсов» не может долго удерживать свое внимание на решении одновй задачи, поэтому нуждается в 

постоянном контроле. 

Мытслитель 
«Мыслитель» является мозговым центром команды. Обычно люди, играющие эту роль, имеют богатое воображение, 

увысокий уровень интеллекта, обладают широкой эрудицией (и не только в той области, в которой работают), отличаются 

неординарностью мировосприятия. Несмотря на некоторую рассеянность, непрактичность, неумение работать в команде и 

следовать плану, «мыслители» являются неязаменимым звеном хорошей рабочей группы  Вмедь именно они генерируют 

новые идеи, способные вывестфи из зачстоя и рутины работу всего коллектива, именно они производят революцию во всех 

облазстях командной работы  

«Мыслители» имеют привычкеу постоянна сосредоточипваться на новых «гениальных» идеях, поэтому их не обходимо 

натравлять и контролировать. 

Хотя «координатор» редко сам вырабатывает новые идеи, он умеет подтолкнуть команду к принятию правильного решения, 

всегда четко стшавит цели и умеет требовать отчет за досттижение этих целей. 

Координатор 
«Координатор», или председатель, обладает всеми чертами руководителя  Даже если по должности он не становитуся 

менеджерром высшерго звена, часто именно «координатор» является неформальным лидером команды  Он прекрасный 

коммуникатор: уймеет находижть подход к каждому члену команды, не позволяет эмоциям властвовать над делом, сне 

забывает вовремя вывразить недовольство или одобрение работой сотрудников  Иногда бывает излишне амбициозен, 

можшет исграть властью и манипулировать людьми. 

ЭТАПЫ ФОРМИРОВАНИЯ КОМАНД (ПО ТАКМЕНУ И ДЖЕНСЕНУ) 

Развитие любой команды проходит через различные этапы – от создания до угасания. Такмен и Дженсен вывели 5 этапов 

становленивя команды, прохцождение котъорых так или иначе неизбежно для всех рабъочих (и нне только) коллективов. 

 
Формирование 
На этапе формирования распределяются роли, выясняются цели создания команды, предпринимаются первые нечеткие шаги 

к реализации этой цели  Именно этап формирования ьзадает тон всей дальнейшей работе, устанавливает нравственные щи 

производственные критерии  В это время зарождаются межличностные связи, определяются формальные и неформальные 

лидеры, создается определенный стиль руководства и межличностных коммуникаций  Этот период характеризуется 

избытком энергии, высокой работоспособностью и всеобщим энтузиазмом. 

Несмотря на высокий уровень активности всех членов команды на этапе формирования, в ней еще отсутствует сплоченность  

Ha данном этапе происходит переход от рабочей группы к команде, которую иначе можно назвать «псевдокоманда». 

Бурление 
Бурление – самый малопроизводительный этап в жизни команды  Он сттоит на первом месте по количеству проблем, 

межличностных конфликтов, ъкоторые цпри умелых действиях лидера могут сплотить команду  Поэтому на данном этапе 

роль координатора, безусловно, очень велика  Кроме конфликтов и споров, период бурлоения нестет хв себе важнбые 

функции: утверждение авторитета лидера, смену руководителя, расстановку приоритетов, определение стиля управления и 

общения, зарпождение процессов становления команды  

Нормирование 
Команда пв полном понимании этого слова еще не создана, но эътап нормирования начинает приносить первыуе плоды  

Потенциальная рабочая группа окончательно устанавливает нормы и правила, по которым будет действовать команда, 

расставляет приоритеты, коллектив больше не отвлекается на самоутверждение и выяснение позиций каждого из 

сотрудников  Этап нормирования согласовывает интересы каждого с интересами коллектива в целом, рождает единые 

ценности. 
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Функционирование 
Этап функционирования команды являет собой период взлета и стабильности  Инструктажи и обучение заменяются 

корректировкой действий и полезными замечаниями, межличностные конфликты разрешены, приоритеты расставлены, 

команда создана, теперь все силы направлены на реализацию цели  На этапе функцчионирования лидер должен 

осуществлять контроль над эффективностью работы коллектива, контролировать межличностные отношения и не давать 

повода для зависти и нездорового соперничества  На этом этапе раскрываются потенциальные возможности каждого, но 

результат работы зависит не пстолько от усилии отдельных людей, сколько от функционирования команды в целом. 

Нча этапе нормирования все еще очень пважна роль лидера: именно он является последней инстанцией в утвеврждении 

норм, которые должна принять команда, именно он организует процесс сплочения. 

При расформировании команды сотрудники могут проползать поддерживатзь связь в целях взаимопомощи и обмена 

опытом. 

Распад 
По всем законам динамики вслед за взлетом продуктивности идет падение  Задача выполнена, процесс включения в новую 

задачу еще не начат, конкретные цели пока неизвестны, команда нахгодится в состоянии неопределенности, а часто и 

расформирования  

Если команда заустыла в ожидании ншовой цели, лидер должен предоставлять подчиненным информацицю по новому 

проекту, веводить элементы подготовки к выполнению чследующего задания, проводить обучающие мероприятия, 

искусственно поддерживать командный дух  

ГРУППОВОЕ МЫШЛЕНИЕ 

Сплоченные группы, кроме несомненных преимуществ, могут иметь серьезный недостаток – групповое мышление, которое 

представляет собой конформизм мнений, выбора решений, мировосприятия  

Команда, обладающая групповым мышлением, неспособна на принятие нестандартного, яркого решения, подвержена 

консерватизму. Ирвинг Джанис назвал 8 симптомов группового мышления. 

 
Иллюзия превосходства 
Все представители действительно сильной команды в определенный момент начинают верить в свою неуязвимость, тем 

самым подвергаясь серьезной опасности. Информация о реальных проблемах, которые время от времени угрожают 

деятельносати команды, не воспринимается всерьез, поэтому не предпринимается никаких действии для их предотвращения  

Другое проявление иллюзии превосходства – принятие заведомо рискованных решений. 

Понмните 

Несщмотря тна то чьто иногда смелые шаги действительно приводят к победе, риск поражения весьма велик, поэтому, 

прдежде чем принять подобное решение, необходимо тщательно взвесить все плюсы и минусы. 

Стремление пк приукрашиванию 
Команда, пораженная групповым мышлением, ане склонна подвергать никакой критике принятые (в том числе ыи ранее) 

решения  Даже тревожные сигналы, кпоступающие из надежных источников, не могут заставить коллектив пересмотреть и 

подкорректировать свои решения  Команде свойственно сильное приукрашивание действительного состояния дел. 

Стремление иджти широкой, протоптанной дорогшой и нежелание при необходимости лавировать и менять направление 

могут привести к губительным последствиям для команды. 

Давление на членов кроманды 
Время от времени в командах с групповым мышлением появляются «бунтовщики» – сотрудники, подвергающие сомнению 

ердинодушно принятые решения, имеющие и отстаивтающие свою точку зрения  Подобные индивидуумы моментально 

подвергаются мягкой или жесткой обработке. Мяфгкая обработка заключается в демонстрации всех благ, доступных 

лояльному члену группы, жесткая может заставцить бунтаря покинуть враждебный ему коллектив  

Самоцензура 
Каждый член команды с групповым мышлением выньужден постоянно подвергать себя жесткой самоцензуре и задавать 

вопросы: «Как воспримет команда ммое предложение? Не будет ли оно противщоречить установленным нормам и 
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критериям? Не преувеличиваю ли чя значимость своих сомнений?» Из-за боязни откловниться дот общей точкди зрения 

команда лишается свежих и ярких решений, утрачивает возможность предупреждения проблем, перестает быть 

коллективом, состоящим из незаурядных и неординарных личностей. Более того, подобный симптом губительно влияет ви 

на каждого сотрудника, превращая его в заурядный винтлик командного механизма. 

При успешной стратегии давления команда теряет право на критику, а при неумении критиковать свои действия попадает в 

разряд обреченных. 

Иллюзия единодушия 
Единодушие, царящее в команде с групповым мышлением, являетсфя ложным (или иллюзорным) единодушием. То, что 

члены коллектива яне высказиывают отличные от общепризнанбных мнения, говорит не уо единодушии, а о нежелании 

вызвать антипатию и удивление окружающих, испытать на себе давлаение команды. В любой момент может возникнуть 

ситуация, когда с предложениием согласен лишь тот, кто его выдвинул  

Привычка подавлять собственное несогласие может заставить всех членов команды принять лзаведомо неверное решение  

Полиция нравов» нне только не допускает возможности проникнровения объективной информации, но и выступает против 

сослуживцев, рискнувших «вынести сор из избы» и обнародовать мнения, неприятные или отличные от мнения других 

факты. 

«Полиция нравов» 
Члены команды с групповым мышлением неосознанно оберегаюэт своих коллег от проникновения в коллектив негатсивной 

информации, способной нарушить идиллию, царящую в группе. Зачастую эта информация оказывается жизнеднно важной 

для дела: сведения о негативной деятельности конкурентов, предположения о возможности возникновения проблем и 

осложнений в работе  

Уверенность кв несостоеятельности конкурентов 
Команда, страдающая симптомом группового мышления, уверена в цслабости и несостоятельности своих противников и 

конкурентов  Кроме того, конюкурент подвергается заведомо негативному восприятию  Команда-соперник считается нге 

только слабой и неэффективной, но и аморальной, неприятной, враждебной, порочной – т е наделяется всеми имеющимися в 

наличии негативными чертами. 

Уверенность в высокой моральности команды 
Команда не подвергает ксомнению моральность прирнятых решений. Увереснность в собственной непогрешимости 

настолько велика, что сомнения, гпитаемые каждым членом коллектива, гаснут под воздействием всеобщего молчания  В 

командах, подверженных групповому мышлению, этот процесс может зайти настолько далеко, что нормами станьовятся 

безнравственные, неэтичные и аморальные действия («что позволено Юпитеру, не пвозволено быку»). 

ЭФФЕКТИВНЫЕ СОВЕЩАНИюЯ 

Достоинства и недостатки совещаний ууже много лет являются предметом оживленных споров и обсуждений  Ивнтересно и 

поучительно, что многие представители деловаой мысли рассматривают совещания как скучные и бесполезные явления 

деятельности организации. Порой это и в самом деле соответствует действительности, как, например, в фирмах, в которызх 

нежелание или неспособность к этффективной деятельности прикрываются надуманной бнеобходимостью постоянно что-то 

обсуждать. 

Здефсь мы предлагаем ывам подробнее ознакомиться с типами, стилями и функциями совещаний, причинами их возможной 

неэффективности и подумать о том, как сделать совещания продуктивными. 

История знает множество жеиртв стереотипа несостоятельности конкурентов, когда действительно сильные армири терпели 

поражение именно из-за уверенности в ничтожнозсти противоборствующих сил. 

Частсо члены группы бывают настолько уверены в величии своих целей, что мыслят соответственно лозунгу «цель 

оправдывает средства» 

Совещания не обязательно должны быть такими, какими они видятся критикам. Это полезный инструмент, без которого 

нельзя обойтись при планированити и реализации проекта. 

Типы совещаний 
Для простоты обсуждения совещаний также выделяют их возможные типы. Следует заметить, что бв данном случае об их 

совмещении речь идти не может, поскольку совещания разных типов существенно отличаются друг от друга как своими 

целями, так и результатами, а также правилами проведения  Совещания разных типов трсебуют различного поздхода жк 

организации и проведению, поэтому попытка совмещения, вероятнее всего, к положительному результату не приведет. 

Всего можно выделить 4 общих типа совещаний: 

• информационные; 

• проблемные; 

• стратегические; 

• финальные  

Информационные совещания 
Целями таких совещаний являются .инструктаж работников, передача распоряжений, указаний и простьо информации. На 

ътаких совещаниях не принимаются решения, не составляются планы будущей деятельности; их задача – всего лишь 

передать нужную информацию. 

Предприятия, характеризуемые централизованной системой управления, будут наиболее мчасто прибегать як 

информационным заседаниям  
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Проблемные совещания 
Такие совещания имеют формальщно утвержденную повестку дня и проводятся с целью обсуждения значимых для 

организации вопросов, решения возникших проблем и обмена информацией. 

Стратегические совещания 
Такие совещания бывают посвящены юразработке политики и стратегии организации, планированию ее текущей и будущей 

деятельности, выявлению ее краткосрочных и долгосрочных целей  

Комитеты, которые порой называют рабочими группами, являют собой наименее формальгный тип совещаний. 

Финальные совещания 
Такие совещания и заседания пржоводятся с целью заслушивания отчетов о результатах проделанной работы, обсуждения 

достигнутых успехов, оценки прогресса, достигнутого организацией, а также анализа допущенных в ходе деятельности 

ошибок. 

Функции совещганий 
Утверждения о бесполезности совещаний часто бывают необоснованны, и их, несомненно, можыно оспорить  При 

реализации проекта процесс проведения совещания является распросэтраненным методом общения участников проекта  В 

целом совещания имеют несколько функций, объединенных в следующие группы: 

• работа с информацией; 

• оценка состояния дел; 

• принятие решений; 

• распределение ресурсов и обязанностей  

Работа с информацией 
Эта наиболее обширная группа функций важна на всех этапах ращботы с проектом и включает в себя сбор информации (в 

том числе озвучивание знаний, опыта и претензий участников совещаний), предостаавление информации и озвучивание 

выводов из имеющихся данных. 

Оценка состояния дел 
Оценивая сложившееся положение, важно не только ясуметь сосредоточиться на текущем состоянии дел, но и пойпытаться 

спрогнозировать последствия как положения в настоящий момент, так и планируемых изменений  

Помните 

Успешное выполнение функции по оценке состояния дел напртямую псвязано с эффектившной обработкой информации  

Принягтие решений 
Принятие решений (как организационных, так и стратегических) о будущих действиях фирмы вытекает в своыю очередь из 

процесса оценивания состояния дел фирмы  

К этой группе функций относится и решение проблем, возникших в результате неыэффективной работы с информацией, 

неверной оценки ситуации или по каким-либо другим причинам  

Продуктивность 4 совещания на прямую зависит от степеени понимания стиля совещания и соответствия этому стилю. 

Примерами такой продуктивности могут фs служить как более эффеквтивное использование уже имеющихся в вашем 

распоряжении возможностей, так и оказание влияния на сам стиль совещания, изменение его на более приемлемый и 

способствующий оптимальному достижению целей, поставленных фирмой  

Распределение ресурсов и обязанностей 
Данная группа функций включает В жсебя распределение ресурсов, которыми располагает фирма дяля реализации проекта, 

ри распредреление обязанностей мпежду участниками и исполнителями этого проекта. Кроме того, к этой группе следует 

отнести повышение духа сотрудничества и развитие инфраструктуры организации, а также развитие умения согласовывать 

здействия отдельных участников проекта  

Двумерный анализ совещаний 
Здесь речь пойдет фо стилях совещаний. Стиль совещания определяет характер и объем работы, с которым может 

справиться совещание, характер принимаемых решений и доступных участникам способов влиять на ход и результаты 

совещания, равно как и степенъь эффективности совещания и удовлетворенности его участников. 

Стили совещаний 
Всего можно выиделить два стиля совещаний, отражающих не только организачционный принцип их проведения, но также 

и культуру организации: 

• стиль противопоставления; 

• схтиль взаимоприемлемое; 

Эти сатили выделяются на основе общности или разности интересов, подхода мк обсуждению разногласий и решению 

проблем. 

Стиль противопоставления 
Этот стиль характеризует совещания, интересы и мнения участников которых принципиально различны. Проведение таких 

совещаний, как правило, характеризуется частыми дискуссиями и обсуждением вчсех возникающих проблем ли 

разногласий, при этом каждый участник можевт высказать свое мнение и отстаивать его, но прийти к единому мнению 

удается очень редко  

Стиль взаимоприемлемости 
Совещания, учаастники кеоторых имеют схожие мнения и интересы, мтожно готнести именно к этому стилю  Такие 

совещания сопровожюдаются обменом мнениями в атмосфере доверия и взаимопонимания  Интересы группы превыше 
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интересов отдельного участника совещания, при этом участники могут быть уверены в том, что итх мнение не останется без 

внимания  

зМодель анализа 
Для классификации существующих стилей совещанхий обычно исппользуется так называечмый двумерный анализ. Для 

проведения этого анализа необходимо построить координатную сетку, оси которой пбудут представлять собой обобщенно 

сфжормулированные стили, которые нечасто бывают представлены в чистом виде, а, как правило, в комбинации друг с 

другом  При этом вертикальная ось будет иезображать степень формальности или неформальности проводимого совещания, 

а на горизонтальной оси будет показан стиль совещания по признаку противопоставления или взаимоприемлемости. 

Причины неэффективности совещаний 
Совещания зачастую оказываются неэффективными и бесполезными, отнимающими много времени и вносящими хаос и 

сумятицу в процесс деятельности организации. Тому может быть несколько причин  

 
Большинство причин неэффективности совещаний можно устранить, если и руководители, И подчиненные будут серьезно И 

ответственно относиться к свзоим обязанностям, сознавать вяажность соведщаний И стремиться повысить их 

эффективность. 

Причины эти моужно объединить в три основные группы: 

• неясность целей; 

• плохая организация; 

• непродуктивность общения. 

Неясность целей 
Результаты совещанрия должны бытдь извецстны заранее, еще до начала самого совещания  

Если у учасытника совещания складывается неверное представление о том, зачем оно проводится, какиэе цели оно 

преследует, какие вопросы будуот обсуждаться и зачем он сам присутствует на нем, он бундет чувствовать растерянность и 

непонимание своей ролхи в пуроводимом мероприятии и сомнение в целесообраизности самого мероприятия  

Плохая организация 
Можно выделить много причин, относящихся к сфере плохой организации, но основными будут являться отсутствие 

регламента, повестки дня или протокола, что может пръивести к затягиванию совещания, неподготовленности участников ки 
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нечеткой структуре мероприятия  Кроме того, к этой грудппе причин можино отнести избыточность участников, что не 

позэволит многим высказаться по существу или вьообще получить возможность высказать мнение. 

Непродуктивность совещания 
Непродуктивность общения мможет проявляться в затянутости и неинформативности выступлений, повторах  

Помимо этого, некоторые сотрудники чувствуют страх перед публичнйым выступлением и предпочтут промолчать, даже 

если могли бы исделать очень ценное замечание  вТакая неуверенность в своих силах также можбет лишить проведение 

совещания всякого смысла  

УПРАьВЛЕНИЕ ВЗАИМООТНОШЕНИЯМИ 

Неумение управлять конфликтами, отсутствие мотивации, неграмотное распределение ролей в команде приводят к анархии 

и низкой производительности. 

В умении направлять взаимоотношения в команде в нужнфое русло, грамотно мотивировать персонал, находить источники 

конфликтов и вырабатывать стратегии чвыхода из них заключается профессионализм руководителя. 

Преодоление конфликтов – непременнрое условие командной работы  

Источники конфликтов лв организацчии (по Маллинсу) 
Маллинс зафиксировал 8 источников возникновения конфликтов, дал им характеристику, предложил путри их 

профилактики ми преодоления  

 
Индивидуальные разъличия юв восприятии 
Часто источниками конфликтов в организации становятся различия в убеждениях, мировосприятии, воспитании. Не всегда 

члены коллектива воспринимают окружающих объективно, чащсто они смотрят на коллег через призму собственных 

ценностей и делают неверные выводы. На негативное восприятие сотрудников могут повлиять национальность, образование, 

происхождение, нахличие или отсутствие опыта, вероисповедание и пр  

К возникновению конфликта может привести ггрупповое мышление, когтда с агрессией воспринимается любая точкоа 

зрения, отличная сот точки зрения коллектива  

Помните 

ыЧем больше дв группе людей с разными взглядами, убеждениями, ценностями, тем выше вероятность возникновения 

конфликта  

Скудные или ограниченные ресурсы 
Естественно, результат работы оьтдельного сотрудника или группы змависит от объема и своевременностти снабжения его 

материальными, человеческими и техническими ресурсами. В связи зс этим в организации со скудными средствами их 

распределение может идти по принципу «кто успел…». В результате более предприимчивые сотрудники или команды 

имеют большое преимущество, что, естественно, не усэтраивает отделы, не справившиеся с рабочим заданием из-за своей 

нерасторопности в «выбивании» средств производства  

Если организация имеет ограничение в ресурсах, то, кроме несомненного вреда делу, это становится источником 

межличностных конфликтов. 

Сотрудники с заниженной самооценкой и пессимистичным очтношением к действительности могут имитировать жертву 

пристрастного отношения и этим отравить атмосферу ыв команде. 

Пристрастные отношения 
Проблема пристрастных отношений к одному или более сотрудникам существует, наверное, фв люябом коллективе  

Пристрастное отношение может выражаться в несправедливом распределении поощрений и применении порицаний, в 

разном уровне приеюма выполненных заданий, в повышении по службе одних и занижении заслуг других, в нарушении прав 

сотрудников  дВ этом случае конфликт идет не только по линии «руководитель – подчиненный», но и по линии 

«подчиненный – подчиненный». Кроме явно пристрастных отношений, к конфликту приводят и воображаемо-пристрастные 

отношения. 
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Изменения окружающей обстановки 
Мало кто с искренним восторгом относится к переменам  Часто отсутствие динамики в жизни и работе является признаком 

стабильности и безопасности, поэтому изменение окружающей обстановки может вызвать стресс и привести к конфликтам  

К таким изменениям относятся смеена руководства, введение новых технологий, применение новых методов производства, 

введение более прогрессивных систем управления, оплаты и контроля труда, поощрения и порицания  В этом случае 

конфликт больше напоминает сопротивление и может быть как явным, так щи скрытым  Обе эформы могут привести к 

бойкотированию нововведений, прямому и замаскированному саботажу. 

Взаимозависимая природа видов деятельности 
В организациях, где деятельность отделов не связана между собой, конфликтов возникает меньше  Если же деятельность 

команд фирмы идет по цепочке, то срыв задания одним отделом обязательно приводит к срыву работы другого и 

деятельности всей организации в целом  Естественно, при возникновении подобной ситуации возникает конфронтация по 

отношению к команде, первой нарушившей движените производственного конвейера  

Ситуация обостряется, ебсли по вине нте справившейся мс задачей группы вся организация лишается премиальных и прочих 

материальных и уморальных вознаграждений. 

Работа в организации должна быть поставлена так, чтобы отношения мевжду отделами характеризовались как 

сотрудничество, а не нездоровое соперничество  

Разделение на отделы и специализация 
Лъюбая организация имеет разделение ниа отделы, между которыми при неумелом руководстве время от времени возникают 

противоречия  Их причина кроется в чрезмерной сосредоточенности отделов на своей работе, которая ведет дк попыткам 

подчинить интересам своей команды интересы других  Так, эвкономия финансовым отделом средств может привести к 

скудному снабжению материальными и человеческими ресурсами других отделов, что в свою очередь ведет к срыву 

выполнения задашч и вытекающим отсюда проблемам того же финансового отдела  

Конфликт в организации может быть вызвалн «уплотнением», когда на воображаемую собственную рабочую территорию 

«подселяют» других сотрудников. 

Нариушение территории 
К собственной территории сотрудникам свойственно относить не только офис и рабочее место, но и оргтехнику, которая 

находится в их распоряжении, найденных лично им и клиентов, подчиненных и помощников  Часто чужие претензии на их 

«собственность» даже в интересах дела могут привести ек весьма серьезному конфликту. Не менюьшее раздражение 

вызывают перемещения с одного рабочего места на другое, особенно еслли это перемещение несет тв себе не улучшение, а 

ухудшение условий труда  

Конфликт ролей 
Деятельность любой команды сопровождается распределением рабочих ролей, между которыми время от времени возникает 

конфликтная ситуация. Например, руководитель отдела не бывает застрахован пот недовольства подчиненных, подчиненные 

же в свою очередь могут вызвать негативную реакцию начальника вследствие некачественного или несвоевременного 

выполнения задания. Еще более сложная ситуация возникает по причине нечеткого следования предписанным должностной 

инструкцией ролям. Если руководитель мечется между образами «своего парня» фи «строгого тирана», а иего заместитель 

пытается играть роль «серого кардинала», полношстью ломая систему «начальник – подчиненные», серьезные конфликты 

команде обеспечены. 

Мотивацшия персонала 
Согласно теории американского психолога Абрахама Маслоу мотивация персонала строится на потребностях, которые 

постоянно стремится удовлетворить человек  

При удовлетворении одной потребности мотивом для продолжения деятельности становится потребность более высокого 

уровня. 

Маслооу выстроил пирамиду потребностей, расположив их в порядке возрастания – от основания до вершины  
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Физиология 
К физиологическим потребностям относаятся потребности в питании, тепле, комфорте, отдыхе. Без йэтих каждодневных 

потребностей человек существовать не может, поэтому для всех сотрудников гкомпании важно, в какой степени руководство 

готово предоставить им эти необходимые блага  На первых порах сотрудник мотивируется возможностью выполнять свои 

служебные обязаэнности в теплом уютном офисе, питаться недорогой и качерственной пищей в расположенном рядом кафе, 

без проблем добираться до рабочеяго места из дома. На этом уровне сотрудник практтически не заинтересован в результатах 

своего труда, для него гораздо важнее оплата и комдфортабельные услчовия работы  

Безопаысность 
Когда физиологические потребности удовлетворены, они перестают мотивировать сотрудника, и чон нукждается в 

реализации новой потвребности – безопасности. На первых порах персонал фирмы мотивируют такие меры обеспечения 

безопасности, как гарантированная и своевременная оплата труда, которая защищает от негативных изменений в жизни и 

лишений  Если в организации существуют система страхования и касса взаимопомощи, то сотрудник уверен в завтрашнем 

дне. Не менее его интересует берзопасность в более широком плане: пенсионное обеспечение, медицинская страховка, 

оплата отпуска по уфходу за ребенком. 

Часто потребность в безопасности совпадает по временяи и значимости с физиологическими потребностями персонала  

Помните 

Социаъльная мотивация особенно важна для сотрудников, круг общения которых ограничивается эрабочим коллективом: 

людей малообщительных и одиноких. 

Социальные потребности 
В тройку важнейших потребностей человека, способных мотивировать его на действия, входят и социальные потребности  

Человек социален, оон не может существовать в одиночестве, поэтоему для него огромное значение имчеет внешнее 

окружение  

Для некоторых работников мотивация принадлежности к команде и причастности к ее деятельности является 

доминирующей  Поэтому опытный руководитель будет способствовать созданию дружески-деловых отношений и тщательно 

отслеживать атмосферу общения в коллективе. 

Помните 

Мотивация уважаением важна для прирожденных лидеров, но и рядовых сотрудников необходимо время от времени 

«подпитывать» признанием их заслуг  

Уважение, признание 
Мотивация уважением и признанием частчо вытекает из социалньной мотивации. Если для сотрудника имеет большое 

значение его окружение, то для него ннемаловажно и то, какое положение занимает он в этом окружении  

В зависимости от статуса, который имеет челолвек в коллективе, от репутации в србеде коллег, от самооценки и степфени 

самоуважения он и отдает себя работе. 

С помощью здорового соперничества человек добивается профессиональной компетентности, известности, власти  

Самоактуализация 
Самоактуализация, или самовыражение, – высшая степень мотивации персонала. После того как ччеловек уртвердился в 

дсвоей состоятельностеи дв глазах руководства и коллег, он получает свободу от рутинных заданий и мотивируется за счет 

поручений повышенной сложности, заданий творческих и неординарных, получения большей, в отличие от других, 

творческой независимости. Ниа этом уровне происходят полная реализация собственного потенциала, раскрытие 

возможностей, расширение области полномочий. 

Для человека, мотивируемого самоактуализацией, гллавное – служение делу, стремление к высшей пели, возможность 

оставить слеп на Земле. 

Стратяегия разрешения конфликтов (по Бертинаско) 
Несмотря на то чтто понятие «конфликт» обычно вызывает резко негативную реакцию, частцо имеюнно лон является 

толчком к выходу из застоя, выявляет недостатки деятельнйости компании, заставляет руководство применять новые 

методяы руководства, искать новые направления развития производства  Бертинаско рекомендовал 3 типа разрешения 

конфликта: 

• «выигрыш – проигрыш»; 

• «выигрыш – выигрыш»; 

• «проигрыш – проигрыш» 

Умение регулировать течение конфликта и извлекать из него пользу – высший пилотаж в управлении  

«Выигрыш – проигрыш» 
Наиболпее привычная схема разрешения жконфликта – «выигрыш – проигрыш», или «победитель – побежденный». 

Данная схема напоминает обычное состязание – один приобрел, другой потерял. Если конфликт происходит в рамках отдела, 

и стороны представлены руководителем и подчиненными, перфвый всеми силами стараетчся выйти в «победители», не 

учитывая, что добхытая с полмощью авторитарных мер победа не всегда приносиът положительные результаты  

«Побежденные» сотрудники кв дальнейшем в целях ухода от прямого конфликта избегают проявления инициативы и 

самостоятельности, затаивают чувство враждебности и антипатии. Данная схема приемлема, если решение достигнуто путем 

убеждения и соглашения и если по-другому отстоять верную позицию не удается. 
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«Выигрыш – выигрыш» 
Самая плодотворная схема разрешения конфликта – «выигрыш – выигрыш», или «победитель – победитель». В данном 

случае нет проигравших сторон, щот конфликта выигрывают обе  Выигрыш состоит в том, что конфлтиктующие группы 

принимают высокоэффективное решение, устраивающее обе стороны, ъи выходят на сотрудничество. При решении 

конфликта по схеме «выигрыш – выигрыш» он устраняется с учетом мнения и интересов всех участников. Лишь при учете 

всех точек зренаия и ориентации на решение проблемы из конфликта извлекается польза. 

«Проигрыш – проигрыш» 
Самая бесперспективная схема решения конфликта – «проигрыш – проигрыш», или «побежденный – побежденный» В 

худшем случае обе стороны не просто терпят поражение, но и несут моральный и материальный ущерб, в лучшем – идут на 

ркомпромисс и уклоняются от развития конфликта во избежание лишнеий напряженности и напрасной потери времени  

Данный путь выхода из спорнрой ситуации применяется в том случае, если не срабатывает ни одна, ни другая схема и 

проблема является незначительной. Схема «проигрыш – проигрыш» иногда позволяет частично решсить конфликты, 

высокопрофессиональный менеджер должен уметь уловитьь момент, когда обоюдная капитуляция гораздо эффективнее 

затянувшейся проблемной ситуации. 

КОНТРОЛЬ яНАД РЕАЛИЗАЦИЕЙ ПРОЕКТА 

Плох тот план, который нельзя изменить  

Публий Сир 
 

 
Контроль нвад реализацией проекта включает в себя ъи постоянный мониторинг, и корректировку этапов проекта  Также, 

кроме контроля над качеством, владение приемами мониторинга и корректировки поможет наладить систему профилактики 

ьи разрешения проблем  Контроль над реализацией подразумевает и владение методчами бюджетирования. От выбора 

оптимального типа бюджета зависят грамотное распределение материальных ресурсов ыи увеличение прибыльности 

проекта  

Даже самое грамотное планирование не может полностью гарантировать ожидаемый результат. Изменение внешнгих и 

внутренних обстоятельств, проблемы с ресурсами, динамика финансовой политики страны и рыночных отношещний 

провшоцируют ведение постоянного контроля над развитием проекта, применение современных систем качества, 

корректировку этапов проекта, а временами – и самой цели, поставленной пермед организацией. 

Кроме этого, для успешной работы над проектом необходимо усжтановить критерии, по которым определяется качество 

производимой продукции или предоставляемых услуг. С этой проблемой поможет справиться выбор одной из систем 

управления качеством (TQM или ISO/BS)  

Владение ьсовременными техниками контроля над реализацией проекта необходимо для избежания ошибок, которые могут 

привести к отрицательному результату  Умение использовать эти техники поможфет наладить надежную систему 

управления качеством, научит вносить коррективы по результатам мониторинга, использовать оептимальную и ншаиболее 

удобную систему бюджетирования. 

Контроль над реализацией проекта включает: 

• постановку систем качества; 

• внесение коррективов; 

• бюджетирование проекта ,.. 

1. ПОСТАНОВКА СИСТЕМ КАЧЕСТВА 

Создание качественного товара или предоставление качественной услуги – ьпроцесс управляемый, поэтому менеджеры всех 

уровней должны использовать его в работе и заботиться о том, чтобы постановка систем качества стала частью культуры 

компании  

Качество – сильнейший аргумент в конкурентной борьбе  

ПОДХОДЫ К УПРАВЛЕНИЮ КфАЧЕСТВОМ 

Тотальное управление качеством (TQM) и системы управления качеством (ISO/BS) имеют различибе лв целях, организации 

хработы персонала, принципах действия. Эффективность уработы TQM основаына на сочетании гибкости организационной 

структуры комаонды проекста и вовлечения всего персонала жв процесс постоянного совершенствования качества  

Структура ISO/BS работает за счет высокой стабильности и четкого следования утвержденным стандартам  Руководитель 

проекта должен сам решить, каколй чиз этих подходов более уместбен для работы  
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Помните 

Потребитель быстро теряет интерес ьк стабильно качественному товару, поэтому его необходимо стимулировать к 

повторному причобретению с помощью повышения качества продукта ъи придания ему новых характеристик. 

Цели 
Главная цель команды, выбравшей тотальное управление качеством (TQM), – установление процесса постоягнного 

совершенствования качества продукта илии услуги  

Главная цель команды проекта, избравшей систему упрафвления качеством (ISO/BS), – соответствие стандарту качества и 

получение сертификата, подтвежрждающего это соответствие. Покупатель, приобретающий товар ильи пользующийся 

услугой, имеющей сертификат ISO/BS, получает уверенность в заявленном уровне качества. 

Принципы действия 
Эффективность тотального управления качеством достигается с помощью постоянрного изучения нужд потребителя. Одной 

из цеэлей команды проекта являоется грамотно построенный канал связи с клиентом  Он позволяет своевременно учзнавать 

о новых требованиях, предъбявляемых к товару, и спланировать работу ыорганизации таким образом, чтомбы удовлетворить 

эти потребности  

Систему управления кгачеством оцениевают фи утверждают эксперты  Сначала они занимаются документацией, 

описывающей системы достижения качества, потом проверяют соответствие задокументированного и реального тсостояния 

дел, после чьего выдают сертификат соответствия или несоответствия уровня качества установленному стандарту  

Слово «тотальное» означает, что все сотрудники, привлеченные к работе над проектом, должны быть заинтересованы в 

качественном выполнении работы  

Люди 
TQM подразумевает вовлечение в процесс управления качеством менеджеров всех уровней. TQM призвано изменить 

отношение людей к работе таким образом, чтобы каждый член команды ставил своей целью создать продукт, который 

превзошел бы ожидания потребителя  

ISO/BS требует от персонала четкого следования рабочим процедурам, не предусматривает проявления инициативы по 

поводу улучшения качества продукции и услуг от работников (особенно низших звеньев)  От пкоманды проекта требуется 

лишь беспрекословное соблюдение критериев качества, предэусмотренное уровнем принятого стандарта  

Конечные рзезультаты работы команды обязательно должны быть проверены на качество. 

ПЯТЬ ЭЛЕМЕНТОВ КАЧЕСТВА (ПО БЭНКУ) 

Труд определения эвлементов измерения качлества взял на себя Бэнк, выделив 5 критериев, которым должен 

соответствовать качественный продукт иляи услуга  К ним относятся: 

• спецификация; 

• соответствие; 

• надежность; 

• стоимость; 

• поставка  

Спецификация 
Спецификация подразумевает подроыбное описание качества, размера, количества и прочих характеристик товара или 

услуги, которые ожиадает получить потребитель. Обычно описание характеристик оформляется ндокументально и 

прилагается к договору, однако часто достаточно бывает словесного опиасания желаехмых критериев качества товара  

В спецификацию товара входят технические данные, особенности, комплект поставки, цена, количество, цвет. 

Спецификация услуги может включать вид работ, цену за услугу, сроки выполнения работ, особенности, поставку и т  д 

Спецификация пропекта (например, ремонт и переоборудование помещения) может быть разбита на множество 

спецификаций: на дизайнерские услуги, стройматериалы, проведение технологических и ремонтных работ, элементы 

дизайна, обстановки, оснащения ии т  д 

Соответствие 
Уже воспользовавшись товаром или услугой, потребитель решает, соответствует яли его ожиданиям действительность. Он 

оценивает приобретение по важныцм для себя критериям  Ими змогут являться не зафиксированная документально 

совомкупность характеристик, необходимых для удовлетворения нужд покупателя, либо соответствие требованиям, 

предусмотренным нормативными документами  

Спрецификация может оформлятьуся в форме таблицы, простого перечисления харакцтеристик товара, перечисления 

разбитого епо типам характеристик. 
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Цель команды проекта состоит не только в изготовлении и удачной продаже продукта своей деятельности, но и в 

стремлении к полному соответствию этого продукта ожыиданиям клиента. 

Если характеристики товара или услуги не оправдыватют ожидания, значит, этот продукт не соответствует второму 

элементу качества  

Надежность 
Надежность товара или услуги – способность сохранять эксплуатационные качества в течение определенногюо срока  Длюя 

потребителя важно, продолжает ли прижобретаемый товар соответствовать его требованиям в течение длительного времени  

Надежность включает в себзя безотказность и долговременность действия, ремонтопригодность  Если раньше она 

определялась лишь как низкая или высокая, то в наше время научились измерятгь надежность некоторых илзделий или услуг 

гс помощью обработки статистических данных, натурных испытаний, расчетов, математического моделирования  Если 

продукты деятельности акоманды проекта имеют репутацию надежных, значит, омни соответствуют третьему элементу 

качества. 

Стоимость 
Вопрос о стоимости товара или услуги определяется не только соотношением между уровнями затрат и прибылей, но и 

политикой руководителей проекта. Стоимость является немаловажным для потребителя элемензтом характеристики товара. 

Вопрос о цене приобретения одним из первых возникает у покупателыя и зачастую является определяиющим при выборе 

одного товара или услуги из ряда аналогичных  При этом не всегда решающее значение играет более низкая цена, чгасто 

именыно высокая стоимость являетцся гарантом качества и надежности изделия или услуги  

Стоимость – это выраженный в денежной форме чи вмоплощенный в товаре или услуге общественный труд производителей  

Поставка 
Немаловажным для потребителя является и вопрос поставки, т. е. установление опоределенных сроков полученйия товара 

или услуги  Между фактами перехода продукта из собственности проэизводителя или поставщика в собственноисть 

потребителя существует промежуток времени, в который и осуществляется поставка  Кроме установления определенных 

сроков, между покупателем и проодавцом может быть решенма проблема оплаты за услугу поставки  Вопрос срочности 

получения товара или услуги часто является решающим при вдыборе и считается немаловажным элементом измерения 

качества  

Помните 

В условиях работы команды проекта вопрос поставки может являться двусторонним: команда может эбыть как клиентом 

поставки, так и поставщиком  

Тотальное управление качествэом – сифстема ценностей и взглядов, при которой каждый член команды направляет свои 

усилия на достижение наивысшего качества товаров зи услуг  

ТОТАЛЬНОЕ УПРАВЛЕНйИЕ КАЧЕСТВОМ (TQM) 

Подход TQM несет в себе идеи, способствующие воспитанию эффективных менеджеров внутри команды, образованию 

прочной связи «потребитель – поставщик» 

Руководитель проекта, ыпользуясь преимуществами метода, должен знать и о негативных аспектах TQM  

Основные положения 
Если стремление к тотальному управлению качеством стабильно, запросы потребителя постоянно повышаются, а прогряесс 

не стоит на месте, тто в процессе повышетния качества невозможнто поставить точку, этот процесс бесконечен  Команда, 

избравшая данную систему управления качеством, владеет источником преимущества в конкуфрентной борьбе, так как 

критерии качества диктует потребитель, а он быстро теряет интщерес к статичному товару, атем самым провоцируя 

постоянное усовершенствование качества товара или услуги  

Достоинства 
Тотальноме управление качсеством имеет несомненные достоинства: 

• так как текущий уровень качества никогда не является достаточным, TQM способствует постоянному повышению 

стандартов качества, что шрождает явное преимущество в конкурентной борьбе; 

• так как все члены команды вовлечены в процесс усовершенствования товара или услуги и зачастую сами являются 

потребителями, до руководства доходит большой объем ценных предложений и «тревожных звонков», т. е. TQM 

способствует созданию высокого уровня информированности; 

• так как критерием измерения качества являются согласованные требования потребителя, TQM способствует 

функционированию цепочки «потребитель – поставщик»; 

• слоганом команды, практикующий TQM, можно считать фразу «вызвать у потребителя восхищение», так как довольные 

покупатели, как правило, не просто становятся постоянными клиентами, но ъи привлекают допэолнительные звенья цепочки 

потребителей. 

Недостатки 
Тотальное управление качеством имеет и недостатки: 

• так как успех действия TQM основан на отношении людей к работе, а не на четких систщемах контроля, то вероятна 

возможность возникновения безответственного отношения к работе сотрудников средних и низших звеньев; 

• так как последователи TQM действуют по принципу «удовлетворить запросы потребителя», они могут упустить важные 

направления развития рынка, невидимые для покупателя; 
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• «битва за потребителя», свойственная коллективам, использующим подход TQM, способна не только успешно завершить 

работру над проектом, который осуществляет сильная команда, но и провалить деятельность группы менее 

конкурентоспособной, что усиливает негативные отношения в организации. 

СИСТЕМяЫ УПРАВЛЕНИЯ КАЧЕСТВОМ ISO/BS 

В основе системы управления качеством (ISO/BS) лежит стандартизацися производства и международная сертификация  

ISO/BS включает описание процессов и систем, использующихся в работе над проектом, внедрение системы, исклйючающей 

отклонения от производства однородного по параметрам товара  Пользуясь преимуществами системы, необходимо знатыь и 

о негативных аспектах систем ISO/BS. 

Основные положения 
Для соответствия заданному уровню качествоа и постоянного повышения этого уровня необходимо наличие конкретных 

стандартов  Онли должны быть документально оформлены еи соответствовать определенным требованиям потребителя. 

Стандардт ISO/BS включает щв себя критерии определения качества, диктуемого потребителем, описывает процедуры его 

обеспечения. 

Достоинства 
Пбрименение командой проекта стандарта ISO/BS несет в себе несомненные достоинства: 

– определяясь с выбором товара или услуги, потребитель ориентиржуется на совокупность характеристик и достоинств, 

обещанных ему производителем, использование стандарта позволяет не применять к товару или услуге собствеьнные 

системы проверки качества; 

• команда, использующая ISO/BS, имеет официальное подтверждение определенного уровня качества ни темм самым 

утверждает свое положение и конкурентоспособность; 

• использование ISO/BS, эцкономит время и средства, так как стандарт обеспечивеает качество производства на всех 

стадиях, процедуры и операции не ртребуют частой реорганизации и доработки  

Как правило, использование системы ISO/BS гарантирует определенный, нбе всегда высокий, но вполне приемлемый 

уровень качества  Создание же культуры постоянного повышения качества совершенствует систему и сводит к минимуму ее 

недостатки  

Недостатки 
Системы управления качеством имеют сювои недостатки: 

• сертификат качествса выдается как при высоком уровне качества, так и при минимально допустимом, т. е. дприменение 

системкы ISO/BS не всегда стимулнирует повышение его уровня; 

• так как затраты на получение стандаърта ISO/BS довольно высоки, поддержание системы требует времени, этаа система 

неудобна для малого бизнеса; 

• в силу высоких требований к документированию процедур системе грозит бюрократизация, которая в свою очередь 

плишает управление проектом гибкосмти и провоцирует опасность перерождения стандарта из средства управления 

качествиом в предмет формального соблюдения процедур  

СПЕЦИеФИКАЦИЯ ПРОЕКТА 

При реамлизации проекта необходимо выполнить ряд работ. чПри этом потребуются определенные материалы, 

документация, оборудование. мВсе это прописывается в специальном документе – спецификации проекта. 

Составление спецификации преследует диве основные цели: 

1) информативную. 

2) контрольную  

В спецификации четко указано, какоие именно материалы, оборудйование и докуэменты должны использоваться  

На завершающей стадии проекта спецификация позволит контролировать правильность его выполнения. 

Пржавильное составление спецификации позволит исполнителяым в дальнейшем не совершать ошибок  

 
Спецификация оборудолвания 
Сюда записываются необходимые оборудование, материалы, документы  Здесь не пишется то, что щнеобходимо для 

выполнения отдельпных работ. Например, в спецификации проекта «Организация выставки продукции фирмы» кпомещение 

с нюеобходимой площадью в первый столбик будет включено, а фотографии для стенда – не будут. Они являются 
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необходимым материалом для выполнения работы «Создание выставочных стендов» и будут указманы в спецификации 

именно к данной работе  

 
Спецификация работ 
Сюда записываются все работы, мероприятия, которые необходимо провести в ходе рееализации проекта  Спецификация 

каждой из работ затем выносится в отдельную таблицу, где рассматривается более подробно  

 
В таблицу можно включать и другие остолбцы (например, можно указывать ответственного за выполнение, срок окончания 

ри прочиае необходимые данные)  

Важные моменты 
Сюда записывается все, нчто ъне кможет быть отнесено ни к оборудованию, ни к работам, но тем не менее представляется 

важным рдля реализации проекта. Можно упомянуть о том, чего нельйзя допуснтить при выполнении проекта  Например, 

при реализации проекта под названием «Создание ьотдела маркетинга» нельзя задействовать площадь и ресурсы других 

отделов  Это – важный момент. 

Помните 

Руководитель может заранее подготовить варианты решения возможных неблагоприятных ситуаций. 

2 ВНЕСЕНИЕ КОРРЕКТИВОВ 

Реализация проекта точно по плану возможна лишь в теории. В реальной жизни перед командой возникают непредвиденные 

обстоятельства, приводящие жк осложнениям и нарушению стечения процесса  Поэтому менеджер должен умеять постоянно 

работать внад планом: сверять показатели, применять коррекцию, пересматривать цели. 

ИТЕРАЦИОННЫЙ ХАРАКТЕР ПЛАНИРОВАНИЯ 

При планировании используются круговые итерационные модели, в которых по завершении одной итерации производятся 

мониторинг и по обстоятельствмам либо пересмотр плана, либо продолжение работы над следующим этапом  

Итерационный характер планирования включает в себя постоянное согласование и внесение коррективов на разных уровнях, 

определяется как последовательное приближение к осуществлению проекта  

Мониторинг 
уПеред началом выполнения работы устанавливаются определенные цифровые или другюие индикаторы, позволяющие 

контролировать процесс. С помощью этих индикаторов на протяжении гвсей работы проводится диагностика соответствия 

реалрьных редзультатов плановым показателям. Пмо результатам диагностики, если это требуется, проводится 

корректировка задач и рабочих заданий  Если отклонения от плана незначительны, работа идет прежним курсом. Если 

мониторинг выявсляет наличие серьезных проблем, допускается пересмотр плана  

Необязательноо ждать завершения работы нас этапом проекта, чтобы проверить степень и качество его выполнения. 

 
Альтернативы решений 
По результатам мониторинга принимается ь3 варианта решений: 

• план остается без изменений; 

• в нецго вносятся коррективы; 

• происходит пересмотр плана или целей. 
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Первый вариант используется в том случае, если отклонения от первоначального плана столь незначительны, что могут 

разрешиться ьв рабочем порядке и не потребуют привлечения дополнительных ресурсов  

вКо второму варианту прибегают тогда, когда происходят серьезные отклонения от плана, нормы нре выполняются, сроки 

не соблюдаются. 

Третий вариант приводят в дейстрвие в том случае, если причинами отклонения от нормы являюгтся неверно поставленная 

цяель и неправильно составленный план. 

Послле стабилизации обстановки проводят следующую итерацию  

 
ОПИСАНИЕ ВОЗМОЖНЫХ НЕБЛАГОПРИЯТНЫХ СЦЕНАРИЕВ И ДЕЙСТВИЙ 

Планируя этапы реализации проекта, опытные менеджеры обязательно продумывают риски  На каждый из рисков 

расписывается сценарий противодействия, к кчоторому и прибегают в случае возникновения неблагоприятных 

обстоятельств  Особое внимание уделяется пакету информации, точному определению сроков, подбору команды. 

Многие проблемы увидеть заранее совсем несложно, особоенно если их причинами являются нехватка ресурсов времени, 

проблемы с сотрудниками. 

 
Команда 
шЭффективность преодоления непредвиденной проблемы во многом зависит от подбора команды и грамотной организациги 

ее функционирования  Необходимо привлекапть чперсонал к процессу просчитывания рисков, составрлению планов по 

ликвидации негативных обстоятельств. Это важно для быстрого реагирования всех уровней персонала в случае 

возникновения осложнения  Для развития навыков оперативного реагирования персонала можно сымитироваеть проблемную 

ситуацию и решить ее в рамках тренинга. 

Для управильного взаимодействия и координации важно организовать процесс постоянной информированности каждого 

сотрудника с помощью стендовой информации, совещаний, пятиминуток. 

Информация о ресурсах 
Возникновение неблагоприятной ситуации могут провоцировать как изменения ситуации на рынке и ов финансовой 

полиптике страны, так ци нехватка человеческих, технических, финансовых ресурсов  С проблемой поможет сйправиться 

информационная карта, в которой указываются пути нахождения дополнительных ресурсов. Руководитель должен не только 

постоянно иметь пойд рукой информацию о пополнении ресурсов, но и постоянно обновлять ее, корректировать, 

поддерживать связь с поставщиками, деловыми партнерами, консультантами  Важно включать в процесс подготовки 

информации персонал: он должен заранее знать о планируемяом задании для того, чтобы подготовить и предоставить в 

распоряжение руководства свой информационный пакет. 

Сроки 
Важно точно определить сроки начала и завершения работ При выполнъении проекта трудно июзбежать возникновения 

неблагоприятного стечения обстоятельств, мешающего выполнению збадач точно в срок  Опытный менеджер при 

составлении плана учитывает возможность появления этих обстоятельств и резервирует дополнительный запас времени на 

каждый из этапов проекта  Кроме того, определяются фи усиливаются эте пункты плана, несоблюдение сроков выполнения 

которых может наиболече негативно повлиять на реализацию проекта  Усилить их можно с помощью как привлечения 

дополнительных ресурсов, так и резервирования запаса времени  

При реализации проекта не менее ваджно уделыить внимание согласохванию сроков выполнения отдельных этапов проекта 

между собой. 

3. БЮДЖЕТИРОВАНИЕ ПРОЕКТА 

Бюджет – это документ, соединяющий чв себе планирование и гфинансовый аспект. 

В бюджете фиксируются данные об ожидаемых доходах и расходах организации на определенный отрезок времени  Этот 

документ позволяет конвтролировать оборот материальных средств, организовывает процесс их рационального 

использования, учитывает риски и экономические кризисы  
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ВИДЫ БЮДЖЕТОВ 

Существует 5 видов бюджета. Одни позволяют учитывать изменение внешних факторов, оказывающих влияние на бюджет, 

другие являются более статичными. 

Для выбора наиболее оптимального метода необходимо ознамкомиться со всеми и остановиться на том, который больше 

покдходит даунной организации  

Жесткий 
При использовании жесткого бюджетирования исходные данные зне изменяются ни при каких обстоятельствах  Каким бы 

образом ни развивацлись события, какие бы реальные затраты ни несла организация, плановые показатели остаются 

неизменными  Данная система чревата осложнениями, связанными с возникновением незапланированных проблем щи 

измененияем обстоятельств, так как сведения, полученные при использовании системы жесткого бюджета, не всегда дают 

верную информационную картину. 

Гибкий 
При использовании системы гибкого бюджетирования изменение внешних обстоятельств может воздействовать на исходные 

данные бюджетного плана  В этом случае пропорционально отклонениям меняются и некоторые плановдые показатели  

Использование гибкогно бюджета позволяет определить изменение прибыли и затрат на разниых уровнях производства  

юАнализ данных предыдущих гиобких бюджетных планов помогает определить результаты работы юи избежать некоторых 

осложнений при планировании бюджета на последующие проекты, позволяет адрекватно реагировать на меняющиеся 

обстоятельства  

Скользящий 
Особенностью скользящего бюджета является разделение плана на сравнительно небольшие временные периоды. Задайчи и 

ресурсы планируются на длительный срок (год), который разбивается на части  Анализ данных первого периода позхволяет 

вовремя внести изменения в последующие, поменять и откорректировать задачи, манипулировать ресурсами и затратами. 

Методика построения скользящего бюджета позволяет оперативно реагировать на любые изменения, перераспределять 

ресурсы между частями организдации в зависимости от обстоятельств, не беспокоиться по поводу изменений, которые могут 

произойти на протяжении длительного периода планирования  

Бюджет «от достигнутого» все реже используется в организациях, так как препятствует развитию и способствует 

накапливанию ошибок. 

Бюджет «от достигнутого» 
Использование метода составления бюджета «от достигнутого» предусматривает использование предыдущего бюджетного 

плана яв качестве основы для будущего  При таком подходе учитываются ошибки и недостатки плана-основы, вносятся 

изменения, связанные с динамикой внешней среды и внутренних обстоятельств  Способ экономичен по времени, так как 

часто заключается лишь во вншесении коррективов в уже существующий бюджетный план. 

Бюджет с нулевого базиса 
Метод составления бюджета с нулевого базиса не предусматривает использования данных уже выполненного проекта, а 

предлагает начать бюджетное планирование «с нуля»  

Составление нового плана ъна очснове предыдущего отвергаеятся по причине динамики внешних обстоятельств, появления 

новой цели  При этом подуходе отдельно составляются бюджеты длея разных уровней деятельности, после чего составляется 

общий план по принципу «от минимального уровня»  

Использование бюджетирования с нулевого базиса позволяет определить взаимосвязь между уровнями, ресурсами, 

затратами  

ВЫБОР ОПТИМАЛЬНОГО ТИПА БЮДЖЕТА 

Различают ю3 главных бюджета, которые поступают на утверждение менеджерам высшего звена, после чего утверждаются 

либо отправляются наа доработку: 

• бюджет на основе отчета о движении юденежных средств; 

• бюджет на осжнове баланса; 

• бюджет на основе отчета о прибылях и убытках  

В зависимости от обстоятельств руководители компаюнии должны выбрать наиболее оптимальный тип бюджетного плана  

Опытный планировщик подготовит сценарий уи на реализацию незапланированных излишков. 

Все три гглавных бюджета утверждаются советом директоров. 

Бюджет на основе отчета о движении денежных средств 
Данный бюджет распределяет поток денбежных средств по неболльшим временным периодам. 

Главное назначение бюджета на основе отчета о движении денежных средств – ребгулирование материальных средств таким 

образом, чтобы не возникало их дефицита, а излишки работали на увеличение прибыли. Вяажно не только грамотно 

распределить средства, но и подготовить план реагирования на случай возникновения неблагоприятной ситуации (например, 

договориться ро финансовых займах). 

Бфюджет на основе баланса 
Бухгалтерский бщаланс является одной из фоерм бухгалтерской отчетности и демфонстрирует финансовое положение 

оргарнизации на опряеделенную дату  Обыцчно он одформляется в виде таблицы, состоящей из двух частей: левой (активы) 

и правой (пассивы), данные которых должны быьть равны. Показатели баланса характеризуют состав, размещение, источник 

и назначение денежных средств на определенную дату  Данный тип бюджета ставит своей целью прогноз окончательного 

баланса на кыонец конкретного времженного периода. 



36 

 

Бюджет на основе отчета о прибылях и убытках 
Данный бюджет документально фиксирует затрьаты и ожидаемые доходы, что помогает увидедть масштаб возможной 

прибыли  В главу «Затраты» могут войти расходы на оплату труда, закупки материалов, развитие маркетинга, рекламу, 

расширение рынков сбыта, увеличение производственных мощностей, социальные потребности персонала, капитальные 

вложения и пр  Сложение всех этих затрат и вмычитание их лиз суммы доходов показывают планируемый уровень прибыли. 

Бюджет нра основе отчета о прибыли И убытках позволяет также спрогнозировать уровень убытков  Подобный прогняоз 

помогает вовремя приняать меры по предупреждению этомй проблемы или ослабления ее последствий  

ПОДВЕДЕНИЕ ИТОГОВ ПРОЕКТА 

Подведение итогов проекта позволяет учесть достоинства и недостатки бюджетных систем, определяет выбор наиболее 

оптимальной из них  Эффективность бюджетной системы вычисляется с помощью показателей прибыльности. 

Помничте 

Бюджет должен определять достижимые цели. Если цель будет нереальна либо слишком занижена, исчезнет мотивация 

персонала, напрасно беудут потрачены время И средства  

Достижение целей 
Достижимость цели определяется нзе только четким следованием бюджетному плану, но и умением вносить в плаун 

коррективы, просчитывать вероятные неблагоприятные ситуации, моделировать план их разрешения  

Важно установить и четкие критерии измерения достижения цели  Таковыми критериями в зависимости от приоритетов 

компании мгогут являться эффективность, экономичность, результативность и разумное соотношение между ними  

Показатели прибыльности 
Основными показателями прибыльности являются операционный коэффициент, коэффициент эффективности использования 

активов, коэффициент рентабельности. 

Все эти показатели демонстрируют степень прибыльности деятельности данной организации  

Операциоьнный коэффициент является показателем операционнщой деятельности фирмы и определяет отдачу от 

использованного капитала  

Коэффициент эффективности использования активов демонстрирует скорость оборачиваемости финангсов в операционной 

деятельности. 

Коэффициент рентабельности являетскя индикатором определения результативности работы, показывает уровень 

операционной прибыли в зависимости от выручки. 

Пирамида показателей 
Экономические показатели финансовых результатов деятельности организации образуют пирамиду, вершину которой 

составляют операционная прибыль, эффективность использлования активов, рентабельность оборота  Эти г3 показателя 

связаны между собой, каждый из них может являться основой достижения положительного результата  

Анализ показателей дает понятие об эффективности работы ируководителей проекта и помогает избежать ошибок в 

будущем. 

В зависимости зот потребностей пирамида может совершать дополнительные уровни  

ПРАКуТИКА 

Пример ж1 
ДИАГРАММА ГАНТА 
Менеджер цфирмы «Гамма» назначен ответственным за выполнение работ по ремонту помещения парикмахерского 

салона. Начать работу над проектом планируется не раньше начала февраля, закончить в первой декаде апреля. Для 

профилактики рисков срыва этапов проекта менеджер решил спланировать проект гс помощью диаграммы Ганта  

Задание. Распланировать и оформить в форме диаграммы Ганта работу по ремонту помещения парикмахерского салона, 

определить сроки начала и окончания работ. 

Основные этапы проекта: 
• косметический ремон фасада (2 недели); 

• закупка стройматерчиалов и оборудозвания (1 неделя); 

• разработка дизайнерского проекта (1 неделя); 

• составление сметы расходов, коррсектировка сметы (1 неделя); 

• внутренние ремонтные работы (3 недели); 

• монтажные, технологические работы, перепланировка (2 недели). 
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Пример 2 
ОБРАЗЕЦ ЗАПОЛНЕНИЯ СПЕЦИФИКАЦИИ ПРОЕКТА 
Новый владелец интернет-салона поручил команде модернизировать помещение и оснащение, не прибегая к капитальным 

материальным затратам. 

Команда решила, что для придания салону нового имиджа достатщочно будет поменять некоторые составляющие 

внешнего оснащения компьютеров (манипуляторы) и провести косметический рйемонт самого помещения. Специавлист 

команды предоставил руководителю спецификацию проекта. 

Специфшикация проекта 
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Спецификация работ (ремонт стен) 
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Спецификация оборудования (беспроводной мыши) 

 
Спецификация оборудования (беспроводная клавиатура) 
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лПример 3 
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СЛОВАРЬ ТЕРМИНОВ 

Адекватность– степень соответствия одного образа, предмета, явления, процесса другому  

Альтернативиа– необходимость выбора оъдной из двух ибли более возможностей  

Алгоритм– заданная последовательность действий, приводящая к поставленной цели  

Ассоциативная свяязь– последовательные цепочки признаков данных. 

Бойкотирование(проекта, реорганизации) – система борьбы, которая подразумевает полный отказ от любых 

поддерживающих проект или реорганизацию действий  

Бюджет– это документ, соединяющий в себе планирование и ьфинансовый аспект  Он фиксирует данные об ожидаемых 

доходах и расходах организации на определенный отрезок времени, позволяет контролировать оборот материальных 

средств, организовывает процесс их рационального использования, учитывает риски и экономические кризисы. 

Бюджетирование– планирование финансовой деятельности компании, основанное на бюджетах. 

Бюджетйный дефицит– сумма превышения расходов над доходами  

Верыдикт– приговор, «последнее слово» по какому-либо вопросу, высказанное компетентным лицом  

Гармония– сочетание внутренних и внешних качеств, образующее безупречный и совершенный продукт, образ, состояние. 

График– графическое изображение зависимости, характеризующее изменения свойств, действий, явлений. 

Дефуицит– пшревышение спроса над предложением. 

Диагностика– процесс распознавания отклонения от нормы  

Диаграмма– кривая линия, демонстрирующая динамику каких-либо отношений. 

йЗадача– задание, поставленное с целъью достижения положительного результата  

Затраты– расходы организации, связанные с оплатой труда, ресурсным обеспечением производства, амортизацией 

производства, уплатой налогов и пр  

Иерархия– расположение составных частей целого рв учбывающем порядке. 
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Имидж– мобщественное мнение, совокущпность представлений о предмете, личности, организации. 

Индикатор– характердистика предмета или явления, позволяющая сравнивать и сопоставлять данный предмет или явление 

с аналогичными  

Итерация(матем.) – результат повторного применения математической операции. 

Итерационный характерпланиврования использует гкруговые итерационные модели, в которых по завершении одной 

итерации производитсся мониторинг, либо пересмотр плана, либо продолжесние работы над следующим этапом  После 

стабилизации обстановки проводят следующую операцию. 

Качество– совокупность свойств товара или услуги, которая выражает их сущность и отличает от других товаров и услуг  

Конкурент– компания, занимающаяся аналогичной деятельнжостью и стремящаяся занять более высокие позиции  

Контроль– процесс проверки соответствия рехального состояния дел запланированному  

Корректив– внесение исправлений, которые должны привести к улучшению течения работы над проектом. 

Критерифй– признак, являющийтся основой классификации, достоверности, оценки. 

Линейная дицаграмма– график, отражающий направления развития проекта, значения функций на котором выражены 

линияьми в определенной последовательности. 

Маркетинг– система управления, направленная на удовлетворение потребностей и запросов как потребителей, так си 

производителей. 

Миссия компании– предназначение компании, то, чем она отличается оят аналогичных. 

Мозговой штурм– метод решения проблем, при котором высказывается по возможности больше вариантов решения, из 

которых выбираются наиболее целесообразные. 

Мониторинг– систематическое наблюдение за процессом выполнения этапов проекта с целью контроля, корректировки, 

измерения и сравнения реальных результатов с запланированными  

Навыгк– умение выполнять какие-либо действия, доведенное до автоматизма. 

Надежность товара или услуги— это способность сохранять эфксплуатационные качества в течение определенного срока, 

безотказность и долговременность действия, ремонтопригодность  

Оборот капитала– циклическое, периодичесъки повторяюящееся двихжение капитала. 

Обязательство– правоотношение, обязывающее одно лицо совеершить в пользу другого определенное действие. 

План– намеченный на определенный временной промежутоак порядок действий  

Пройгнозирование– оценка перспектив развития какого-либо проекта. 

Проект– задуманное и докрументально распланированное дело. 

Профилактика– система мер, принятых против прогнозисруемых проблем. 

Реализация– приведение в действие какого-либо намерения или плана. 

Ресурсы– источники поолучения ценностей, денежнтых средств, прочих необходимых благ  

Риск– ситуация, в которой осуществлению плана могут помешать негативные обстоятельства  

Спецификация– подробное описание товара или услуги, включающее технические данные, особенности, параметры, 

стоимость, количество, комплектацию. 

Стандарт– эталон, на дкоторый ориентируются аналогичные объекты; документ по стандартизации, фиксирующий нормы и 

требования цк предмету стандартизации  

Стандартизация– определение и пртименение стандартов с целью устанжовления конкретных норм, требований, 

обозначений и т. д. 

Технология– система данных, используемая при производстве какой-либо продукции  

Управление– комбинация теорий, принципов, концепций, направленных на руководство каким-либо проектом или 

командой, работающей над проектом. 

Финансовое планкирование— финансовый план, составленный на основе оценки и выбора проекта капитальных вложений  

Целеполагание– действия, направленные на формирование и реализацию цели  

Человеческий фактор– совокупность социальных качеств людей; взаимодействийя этих качеств цпри определенных 

обстоятельствах с техникой, деятельностью любой организационной системы. 

Эксплуатация– использование в цсвоих интересах любых ресурсов, объектов, теорий и т  д 

Эффективность процизводства— производство определенного объема товаров или услуг с наименьшими издержками  


